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El
2023

The 2023

Francisco Guzman A.
Presidente ACVC

La Asociacion Chilena de Venture Capital (ACVC) presenta
el “Impact Report ACVC 2024”, Este es un documento que
afio a afo recopila y difunde la informacién sobre las acti-
vidades de inversion de sus miembros y socios de la indus-
tria, asi como también de otros actores relevantes a nivel
regional y mundial. El documento es uno de los instrumen-
tos con los que la asociacion aporta al desarrollo del ven-
ture capital (VC) en el pais.

Luego del historico boom que tuvo el venture capital a ni-
vel mundial durante la pandemia, el ajuste a la baja que le
siguidé ha sido un remezén importante especialmente para
los mercados desarrollados, pero también para los menos
maduros como los latinoamericanos. Este reacomodo de
la industria adn no terminay, por ende, definio el 2023.

Este ciclo, denominado el invierno del venture capital, se
ha caracterizado por una baja pronunciada en las inver-
siones respecto a los récords historicos de 2021, asi como
también en el tamafio de los deals y en las valorizaciones
de las startups. Pero también ha puesto ain mas de mani-
fiesto los diferentes estados de desarrollo de esta industria
en cada zona geografica, y como el ajuste ha tenido distin-
tas implicancias y alcances seglin mercados especificos.

Es en este contexto que en 2023 se produjo el aterrizaje fi-
nal del reacomodo en Latinoamérica. Si bien ya en 2022 vi-
mos parte de sus efectos, alin eran muy menores respecto
de lo que estaba pasando en los mercados desarrollados;
ahora ese retraso desaparecio. Y Chile no fue ajeno a ello.
Esto no solo se reflejé en una caida en la inversion total al-

The Chilean Venture Capital Association (ACVC) presents the
“Impact Report ACVC 2024.” This annual document compiles
information on the investment activities of its members, in-
dustry partners, and other relevant actors at the regional and
global levels. The document is one of the instruments the
association contributes to developing venture capital (VC) in
the country.

Following the worldwide historic boom in venture capital
during the pandemic, the subsequent downturn has been a
significant disruption, particularly for developed markets but
also for less mature ones like those in Latin America. This in-
dustry realignment is still ongoing and has defined 2023.

This cycle referred to as the venture capital winter, has been
marked by a pronounced decline in investments compared
to the historic highs of 2021, as well as in deal sizes and star-
tupvaluations. Furthermore, this cycle highlights the different
stages of development in the industry across various geogra-
phic regions, and how the adjustment has had different im-
plications and impacts depending on specific markets.

In this context, 2023 saw the final landing of the realignment
in Latin America. While we saw some effectsin 2022, they were
very minor compared to what was happening in developed
markets; now that delay has disappeared and Chile was not
immune to it. This was reflected not only in a decline in total
investment but also in a notable shift in the investment stra-
tegy of VC funds, which focused heavily on deploying lifelines
to their portfolios to navigate this period of dry fresh funds.
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canzada, sino también en un cambio notorio de estrategia
de inversion de los fondos de VC, los que se enfocaron con
fuerza en desplegar salvavidas a sus portafolios para sor-
tear este periodo de sequia de fondos frescos.

Lo anterior es parte de lo que marc6 a 2023 como un afo
de aprendizajes, donde ademas quedd en evidencia lo vi-
tal de la interconexién de la industria local con la regional
y global. El mejor ejemplo de ello fue la crisis del Silicon
Valley Bank y las alertas que levanto en muchos niveles.

Pero como en todo proceso, los aprendizajes también de-
jan muchas cosas positivas, las que permiten seguir en mo-
vimiento. A pesar de que a nivel mundial el fundraising ha
sido complejo, los fondos chilenos, y parte de nuestros so-
cios, han conseguido levantar nuevos fondos. Asi mismo,
los founders han aprendido ajustarse el cinturén y los ma-
naging partners de los fondos a navegar con ellos.

En cuanto a politicas publicas relativas al VC, han seguido
los movimientos. Tal vez lo que mas resalto en el periodo
fueron las modificaciones de los programas de financia-
miento de Corfo, los que, entre otros cambios, aumentaron
su tamafio y duracion de los fondos, buscando asi atraer
mas recursos en general, y extranjeros en particular.

Durante 2023 la industria local siguio desarrollandose,
destacando la creciente participacion de los FF.0O. Estos
no sélo estan cada vez mas interesados en este tipo de in-
versiones, sino también han profesionalizado su participa-
cion, acercandose cadavez mas alos patrones deinversion,
verticales preferidas, y ajuste a los vaivenes de la industria
que tienen los VC.

This situation is part of what made 2023 a year of learning,
where the vital importance of the local industry’s intercon-
nection with the regional and global levels was further evi-
denced. The best example of this was the Silicon Valley Bank
crisis and the alerts it raised on many levels.

But as with any process, the learnings also leave many posi-
tive outcomes that allow for continued movement. Despite
the global fundraising challenges, Chilean funds and some
of our partners have managed to raise new funds. Similarly,
founders have learned to tighten their belts and fund mana-
ging partners to navigate with them.

Regarding public policies related to VC, the movements are
still ongoing. Perhaps most notable during the period were
the modifications to Corfo’s financing programs, which,
among other changes, increased the size and duration of the
funds, thus seeking to attract more resources in general, and
foreign resources in particular.

In 2023, the local industry continued to develop, highlighting
the growing participation of Family Offices (FF.OO0). These are
not only increasingly interested in this type of investment but
also have professionalized their participation, aligning more
closely with investment patterns, preferred verticals, and ad-
justments to fluctuations that are from the VC industry.

Last year was also crucial for Corporate Venture Capital. Simi-
lar to global trends, the amount invested in Chile decreased,
but this did not prevent new actors from entering the ecosys-
tem. This marks a consistent trend that shows the growing
interest of large companies in the industry.
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El afio pasado también fue crucial para el Corporate Ventu-
re Capital. Aligual que a nivel mundial el monto invertido
bajé en Chile, pero eso no impidié que nuevos actores en-
traran al ecosistema. Esto marca una tendencia que se ha
mantenido constante y que muestra el interés creciente de
las grandes compaiiias en la industria.

Si bien el 2023 dejo en evidencia que todavia es incierto el
fin del ajuste y que, por ende, las inversiones vuelvan a re-
activarse con fuerza, el 2024 se anticipa como un ano clave
para ello. La conversacion sobre como alcanzar un punto
de equilibrio sano para la industria del VC alin esta abierta,
sobre todo en un afio donde muchas startups deberan salir
a buscar fondos luego de la abstinencia forzada. La reacti-
vacion de las decisiones de inversidon en espera asi como
también el reimpulso del fundraising se acercan cada vez
mas. Esta por verse la velocidad con que lo haran.

Desde la ACVC esperamos que nuestro trabajo ayude a
comprender mejor el momento que enfrenta la industria
del venture capital, lo que es importante en la toma de de-
cisiones para los actores involucrados, en materias de po-
liticas publicas, y en cuanto a proporcionar de manera or-
denaday centralizada informacion relevante respecto a la
realidad local del VC.

Francisco Guzman
Presidente ACVC

Although 2023 made it clear that the end of the adjustment
is still uncertain and that, therefore, investments may not
yet fully reactivate, 2024 is anticipated as a key year. How to
achieve a healthy equilibrium point for the VC industry is a
conversation still open, especially in a year when many star-
tups will need to seek funds after a forced abstinence. The re-
activation of pending investment decisions and the renewed
drive for fundraising are approaching. It remains to be seen
how quickly this will happen.

From the ACVC, we hope that our work helps to better unders-
tand the current situation facing the venture capital industry,
which is important for decision-making by the actors invol-
ved in matters of public policy, and to provide organized and
centralized relevant information about the local VC reality.

Francisco Guzman
ACVC President
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2.1

La Asociacion
The Association

o

MIEMBROS

La Asociacion Chilena de Venture Capital (ACVC) es una
asociacion gremial compuesta por inversionistas de
Venture Capital (VC) y otros actores clave del ecosistema de
financiamiento de startups. La ACVC busca representar a la
industria de capital de riesgo frente a organismos publicos
y privados, y también llevar a cabo iniciativas que permitan
difundir el VC en Chile y la region, asi como promover la
profundizacién de la industria.

10

MIEMBROS

22

MIEMBROS

The Chilean Venture Capital Association (ACVC) is a trade
association made up of Venture Capital (VC) investors and
other key players in the startup financing ecosystem. The ACVC
seeks to represent the venture capital industry before public
and private organizations, carry out initiatives that allow the
dissemination of VC in Chile and the region, and promote the
deepening of the industry.

32

MIEMBROS

SO

MIEMBROS

/70

MIEMBROS

76

MIEMBROS

>ACVC

Members Members Members Members Members Members Members
2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
® @ @ @ ® @ @
Nace ACVC con 3 Fondos Firma de memoran- Se crea categoria de aso- . Primer coinvestment con . Primer Estudio de la Evolucidon del  Secrea lacategoria de ser- . Primera Cumbre ACVC.

deVC,3 CVCyun asesor.
ACVC was born with 3 VC
Funds, 3 CVCs and one
advisor.

ANNUAL REPORT 2024

dum de acuerdo con
8 organizaciones de
capital privado.
Signingofagreement
with 8 private capital
organizations.

ciados, incubadoras, ace-
leradorasy hubsdetrans-
ferencia tecnologica.
Category of associates,
incubators, accelerators,
and technology transfer
hubs were created.

asociaciones de capital
privado de Latam.

. Primer Impact Report

ACVC.

. First co-investment with

LATAM private capital as-
sociations.

. First ACVC Impact Report

Venture Capital en Chile.

. Primer VC Latam Summit en Miami.
. Incorporacion de Empresas en Inno-

vacion abierta a la categoria de aso-
ciados.

- First Study of the Evolution of Venture

Capital in Chile.

- First VC Latam Summit in Miami.
- Incorporation of Companies in open In-

novation to the category of associates.

vice provider.
Service category provider
was created.

. Primer codigo de ética de la asociacion.

. Estudio “Internacionalizacion de Star-
tups y VCs: Razones y preferencias”.

. First ACVC Summit.

. First code of ethics of the association.

. Study “Internationalization of startups
and VCs: Reasons and preferences.”
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2.2
Objetivos

Objectives
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Chile cuenta con una de las industrias de VC mas desarrolla-
das de Latinoamérica, lo que le permite tener un ecosistema
de capital deriesgo convariadasoportunidadesy actores. Lo
anterior, nos ha permitido avanzar en el objetivo de conver-
tir a nuestro pais en un hub de Venture Capital de laregionyy,
a la vez, transformarlo en una plataforma de inversion para
todo el continente.

Para lograr este fin, trabajamos diariamente buscando cam-
biar la forma de pensar tanto de los emprendedores como
de los inversionistas, para que todos puedan aprovechar las
oportunidades que brinda la globalizacion y la tecnologia.
Ademas, apoyamos lainternacionalizaciony el desarrollo de
diversos emprendimientos que representan grandes avan-
ces y resuelven problemas globales. También, buscamos
profundizar la colaboracion con otros actores del ecosiste-
ma, tanto de Chile, como de otros paises de Latinoamérica.

Chile hasone ofthe mostdeveloped VCindustriesin Latin Ame-
rica, which allows the country to have a venture capital ecosys-
tem with various opportunities and players. This allowed us
to move forward in the objective of turning our country into a
Venture Capital hub in the region and, at the same time, trans-
formingitinto an investment platform for the entire continent.

To achieve this goal, we are continuously seeking to change
the way of thinking of both entrepreneurs and investors, so
that everyone can take advantage of the opportunities offered
by globalization and technology. In addition, we support the
internationalization and development of various ventures that
represent great advances and solve global problems. Also, we
seek to deepen collaboration with other actors in the ecosys-
tem, both from Chile and other Latin American countries.

\

Representamos ~
We represent

Alos actoresinvolucrados en el
financiamiento para empren-
dimientos tecnologicos de alto
impacto en Chile y la region.

The actors involved in financing
high-impact technological ven-
tures in Chile and the region.

Promovemos
We promote

Los beneficios econémicos de
la inversion en Venture Capital y
las buenas practicas de gobier-
no corporativo, con estandares
internacionales, entre nuestros
miembros.
/ The economic benefits of inves-
ting in Venture Capital and good
N corporate governance practices,
with international standards,
among our members.

Colaboramos
We collaborate

En el disefio e implementacion
de politicas publicas que apo-
yen el desarrollo de laindustria.
In the design and implementa-
tion of public policies that su-
pport the development of the
industry.

S

Desarrollamos
We develop

Lazos internacionales con ins-
tituciones e inversionistas para
potenciar el networking y apoyar
iniciativas que estimulen la in-
version.

International relationships with
institutions and investors to en-
hance networking and support ini-
tiatives thatencourage investment.
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2.5

Nuestro Propdsito
Qur Purpose
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Apoyar el disefio de politicas publi-
cas que promuevan la inversion en
Venture Capital para incentivar la co-
laboracion entre grandes empresas y
emprendimientos de base tecnolégi-
ca, y entre empresasy universidades,
mejorando ademas las capacidades
de los emprendedores para interna-
cionalizar sus emprendimientos.

Design public policies that promote
investment in Venture Capital to en-
courage collaboration between lar-
ge companies and technology-based
ventures, and between companies and
universities, also improving the abili-
ties of entrepreneurs to internationali-
ze their ventures.

Aumentar la disponibilidad de ca-
pital de riesgo para escalar proyectos
mas alla de las etapas iniciales, poten-
ciarelinvolucramiento de family offices,
inversionistas institucionales y gran-
des companias, e incrementar el uso de
los recursos pUblicos disponibles para
desarrollar el VC (lineas CORFO, entre
otros).

Increase the availability of venture capital
to scale projects beyond the initial stages,
enhance the involvement of family offices
and institutional investors, and increa-
se the use of public resources available
to develop the VC (CORFO lines, among
others).

Incentivar el intercambio de experiencias con
los actores relevantes de VC en el extranjero.
Esto con el fin de entender y promover la adopcion
de las mejores practicas, y de posicionar internacio-
nalmente a la ACVCy a sus miembros, procurando al
mismo tiempo generar una adecuada reputacion y
marca pais en la materia. Ademas, estimular el de-
sarrollo de actividades que visualicen en conjunto la
region para atraer a inversionistas y administradoras
extranjeras, como por ejemplo, facilitar la coinver-
sion cross border en Latinoamérica, asi como tam-
bién hacer crecer alin mas las redes que se han gene-
rado de nuestra alianza con las otras asociaciones a
través de eventos y estudios.

Encourage the exchange of experiences with relevant
VC actors abroad. This in order to understand and pro-
mote the adoption of best practices and position the
ACVC and its members internationally, as well as see-
king to generate an adequate reputation and country
brand. In addition, encourage the development of acti-
vities to attract foreign investors and administrators to
the region, such as facilitating cross- investment border
in Latin America, as well as to further grow the networ-
ks generated from our alliance with other associations
through events and studies.

Promover la participacion de inversio-
nistas institucionales en fondos de inver-
sion privados locales sin las restricciones
vigentes, transitando desde el actual esquema
intensivo en aportes publicos (histéricamente
ha sido de 63,5%, pero con la reciente actua-
lizacion de las lineas de financiamiento ese
porcentaje variara) a uno donde se potencie la
inversion privada. Pero ademas, permitiendo
que fondos de pensiones, entre otros inversio-
nistas institucionales, sean liberados de res-
tricciones regulatorias y tengan los incentivos
para invertir en capital de riesgo.

Promote the participation of institutional inves-
tors in local private investment funds without
the existing restrictions, moving from the current
intensive scheme in public contributions (histo-
rically, the rate has been 63.5%, but with the re-
cent update of the financing lines, that percen-
tage will vary) to one where private investment is
promoted. Also allowing pension funds, among
other institutional investors, to be freed from re-
gulatory restrictions and have incentives to in-
vest in venture capital.

Seguir disponibilizando cifras que
avalen el impacto de inversion en
emprendimientos cientificos-tecnolégicos,
como el ente oficial que reline la data a
nivel nacional, y también de la region,
de todo tipo de actores que invierten en
el activo: fondos tradicionales, con o sin
apoyo de CORFO; empresas que invier-
ten en VC (Corporate Venture Capital); y
family offices, entre otros.

Continue to bring forward the figures
that support the impact of investment in
scientific-technological ventures, as the
official entity that collects the data at the
national level, and also from the region, of
all types of actors that invest in the asset:
traditional funds, with or without support
from CORFO; companies that invest in VC
(Corporate Venture Capital); and family
offices, among others.
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2.4

Directorio
Board of Directors
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Nuestro directorio estd conformado por expertos de
la industria de Venture Capital -con conocimientos en
administracion, estructura financiera y legal-, que ponen
a disposicion su tiempo y experiencia para desarrollar la
industria a nivel nacional.

Our board of directors is made up of experts from the Venture
Capitalindustrywithknowledgeinadministration,financialand
legal structure, who contribute with their time and experience
to develop the industry at a national level.

Francisco Guzman Sebastian Gonzalez
President ACVC Vicepresident ACVC
Partner Carey Head of Venture Partnership

Hispam Wayra Chile

Sebastian Gilbert
Treasurer ACVC
Managing Partner Dadneo

Antonia Brahm Felipe Camposano Lorena Gonzalez
General Manager Managing Partner Investment Associate
Nakama Ventures Taram Capital Aurus Capital
Magdalena Guzman
Executive Director
ACVC
Stefanie Sherman Cristian Velasco Evelyn Von
CEO Digevo Ventures Managing Partner Bischhoffshausen
Weboost Investment and Portfolio
Manager CMPC Ventures
| Rodrigo Castro | Pablo Traub | Andrés Meirovich | Francisco Guzman
| Past President 2017-2018 | Past President 2019 | Past President 2020 | President 2021 - 2024
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2.5

Miembros
Members

Socios:
Inversionistas
de VC, CVCy
Family Offices
Partners:
INnvestors in
VC, CVC, anad
Family Offices.

Fen™
Ventures.

MIS INVERSIONES

_i-}\ VENTURANCE cbo9st

ALTERNATIVE ASSETS Latam Venture Partners
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Asociados:
Aceleradoras,
Incubadoras,
Hubs de
Transferencia
Tecnoldgica

y empresas
en Corporate
Venturing
Associates:
Accelerators,
INncubators,
Technology
Transfer Hulbs,
and Corporate
venturing
Companies.
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Service

Providers 2023
Service

Providers 2023

2.6

Afiliaciones
Affiliations

Nuevos Socios
2024

New partners
2024
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INVERSIONES
CONSOLIDADAS
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2.7

Nuestras Redes
Our networks

Alianzas
Alllances
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Brazilian Private Equity &
Venture Capital Association

Asociacion Boliviana de
Capital Semilla y Emprendedor

Association des Investisseurs
pour la Croissance

Asociacion Uruguaya de Capital
Privado

Italian Private Equity, Venture
Capital and Private Debt
Association

Asociacion de Capital
Emprendedor de Centroamérica

Asociacion de Inversionistas
para el Crecimiento Industrias de
Tecnologias Avanzadas de Israel

Asociacion Venezolana
de Capital Privado

| AMEXCAP

Asociacion Mexicana
de Capital Privado

Cambridge Innovation Center

Latin America Private Equity &
Venture Capital Association

Asociacion Argentina de Capital
Privado, Emprendedor y Semilla

Asociacion Colombiana de
de Fondos de Capital Privado

Asociacion Paraguaya de
Venture Capital

Asociacion Espanola de Capital,
Crecimiento e Inversion

Asociacion Ecuatoriana de
Capital Privado

Asociacion Peruana de Capital
Semillay Emprendedor
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Colaboradores
Collaborators
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Asociacion de Empresas
Familiares

Pro Chile

Asociacion de Empresas
Fintech de Chile

Startup Chile

Insurtechile

Oy L=

LT "% UNIVERSIDAD ADOLFO IBANEZ

Universidad Adolfo Ibanez

Invest Chile
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Los fondos de Venture Capital buscan invertir en
emprendimientos o startups de base cientifica-tecnolégica
con un gran potencial de crecimiento a nivel regional y
global, con el fin de apoyar su crecimiento e implementar el
plan estratégico definido por los emprendedores.

El objetivo de los inversionistas de VC es rentabilizar la
inversion a mediano plazo —entre cinco y diez anos—,
saliendo finalmente de la participacion del proyecto
a través de un exit mediante la venta o apertura de la
compafia en bolsa, entre otros.

Por su parte, los emprendimientos desarrollan modelos de
negocios que se basan en tecnologias disruptivas, donde los
fundadores de la empresa tienen un rol fundamental.

Las inversiones realizadas en VC, en general, tienen un alto
nivel de riesgo, pero al mismo tiempo un alto potencial
de retorno. Por lo anterior, los fondos de VC usualmente
invierten en un nimero importante de empresas, para
diversificar ese riesgo, y lo hacen a través de participaciones
minoritarias de propiedad. Por ello, es comin encontrar
varios inversionistas en una misma startup.

Venture Capital funds seek to invest in scientific-technological-
based ventures or startups with great growth potential at a
regional and global level, in order to support their growth and
implement the strategic plan defined by the entrepreneurs.

The objective of VC investors is to monetize in the medium
term —between five and ten years—, finally ending the project
participation via an exit, through the sale or opening of the
company on the stock market, among others. For their part,
ventures develop business models thatare based on disruptive
technologies, where the founders of the company play a
fundamental role.

Investments made in VC, in general, have a high level of risk,
but at the same time a high return potential. Hence, VC funds
usually invest in a significant number of companies to diversify
that risk, and they do so through minority ownership stakes.
For this reason, it is common to find several investors in the
same startup.

Estructura de un fondo de Venture Capital / VC Fund Structure

Aportantes
Limited Partners

Administradora de Fondos de
Inversion
General Partner

Inversionistas; individuales, FFOO,
endowments, corporate venture capital,

Linea de financiamiento
Gubernamental (CORFO)

Long term credit line (CORFQO) 17

fondos de pensiones, companias de

Administracion del fondo de
inversiones
Investment fund management

seguro, fondo de fondos, etc.
Investors; individuals, FFOO, endowments,
corporate venture capital, pension funds,
INnsurance companies, master funds, etc.

V4 FONDOS DE VC /VC FUND

Optativo
Optional

N2

‘ Portafolio de inversiones / Investment portfolio

%

Inversion (startup 1)
Investment (startup 1)

Inversion (startup 2)
Investment (startup 2)

NZ N%

Inversidn (startup 3)
Investment (startup 3)



3.1

Tesis de Inversion del VC

VC Investment Thesis
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Existen tres principios basicos de la inversion en VC:
There are three basic principles of investing in VC:

1

Tecnologias Disruptivas
o Modelos de Negocios
Disruptive Technologies

or Business Models e

Industrias Dinamicas
Dynamic Industries

Resolucion de Problemasy
Nuevas Tendencias
Problems solutions and
New Trends

A

Modelos de negocio innovadores que utilizan tecnologias disruptivas con un gran potencial de
escalabilidad (big data, automatizacién, IA, comercio electrénico, economia digital, entre otras).
Innovative business models that use disruptive technologies with great scalability potential (big data,
automation, Al, electronic commerce, digital economy, among others).

Proyectos que operan en un sector industrial de rapido crecimiento como mediatech, retailtech, fintech,
healthtech, edtech, agrotech.

Projects operatingin afast growingindustrial sectorsuch as mediatech, retailtech, fintech, healthtech, edtech,
agrotech.

Propuestas que resuelven problemas relevantes y generan nuevas tendencias, asegurando que el
producto final satisfaga al mercado (nuevas experiencias, conexiones, conveniencia, bienestar, impacto
social, seguridad, productividad).

Proposals that solve relevant problems and generate new trends, ensuring that the final product satisfies the
market (new experiences, connections, convenience, welfare, social impact, safety, productivity).
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3.2

Proceso de Inversion de un Fondo de Capital Emprendedor
INnvestment Process of a Venture Capital Fund

>ACVC
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Levantamiento de Capital
Raising Capital

Gestor de VC busca inversionistas
para la constitucion del fondo.

VC Manager seeks investors for the
constitution of the fund.

Inversidon en Startup
Investment in Startup

Tipicamente un VC invierte en com-
paiias jovenes y de alto potencial
de crecimiento e impacto, que bus-
can fondos para escalar.

Typically, a VC invests in young com-
panies with high potential for growth
and impact, which are seeking funds
to scale up.

Crecimiento
Growth

VC proporciona un apoyo activo en
la gestion de la compafiia. Asimis-
mo, actlla como mentor del equipo
emprendedor en aspectos tanto es-
tratégicos como comerciales, y par-
ticipa activamente en el gobierno
corporativo representando los in-
tereses de los inversionistas.

VC provides active support in the
management of the company. Li-
kewise, he acts as a mentor to the
entrepreneurial team in both stra-
tegic and commercial aspects, and
actively participates in corporate go-
vernance, representing the interests
of investors.

Salida
Exit

Después de entre cinco y diez afios
de invertir en la compaifiia, los VC
buscan la salida por medio de la
venta del proyecto o apertura a
bolsa (IPO). Con ello, obtienen al-
tosretornos, grandes ventajasy be-
neficios tanto propios como para
la sociedad, como por ejemplo, la
creacion de trabajos locales.

After five to ten years of investing in
the company, VCs seek exit by selling
the project or going public (IPO).
With this, they obtain high returns,
great advantages and benefits both
for themselves and the society, such
as the creation of local jobs.

Retornos
Returns

Los VC generan utilidades para
sus inversionistas, crean empleos
de alta calidad y aumentan la re-
caudacion tributaria. Esto permite
generar mas recursos publicos y
privados para la inversion en inves-
tigacion y desarrollo e innovacion.
VCs generate profits for their inves-
tors, create high-quality jobs, and
increase tax revenue. This generates
more public and private resources
forinvestmentin research and deve-
lopment, and innovation.

Reinversion
Reinvestment

En la etapa final del fondo, se busca
recuperar los recursos invertidos a
través de la venta de las compaifiias
del portafolio. Con ello se abre la
posibilidad de reinvertir parcial o to-
talmente los excedentes del fondo.
In the final stage of the fund, the aim
is to recover the resources invested
through the sale of the portfolio
companies. This opens the possibi-
lity of partially or totally reinvesting
the surpluses of the fund.
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Etapas del Emprendimiento
Stages of Entrepreneurship
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La siguiente figura muestra las fases de desarrollo de un
emprendimiento de base cientifica-tecnologica desde el
punto de vista de su financiamiento: capital semilla; Serie
A (entre USS 1 y USS 10 millones); Serie B (inversiones
para crecimiento de las empresas, entre USS 10 y USS
100 millones); crecimiento (inversiones para la etapa de
maduracion que superan los USS 100 millones) y salida (a
través de una adquisicion, fusion o apertura en bolsa).

The following figure shows the development phases of a
scientific-technological venture from the point of view of its
financing: seed capital; A Series (between USS1 and USS10
million); B Series (investments for business growth, between
USS10 and USS100 million); growth (investments for the
maturity stage that exceed USS$100 million), and exit (through
an acquisition, merger, or IPO).

Beneficio / Benefit

Capital Semilla, Angeles, FFF
Seed Capital, Angels, FFF

Capital De Riesgo
Venture Capital

Crecimiento
Growth

Consolidacion

ConsolidW

Breake even

N
/

AN
/

—

/

Mezzanine

Serie C

Serie B

Serie A

-

- Salida a la bolsa

- Compra de los
fundadores

- Fusion y
adquisicion

- 1PO

- Management buy
out

- Merge and
acquisition

Valle de la muerte
Death valley

Tiempo / Time
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3.4

Ecosistemas de Emprendimiento
Entrepreneurial Ecosystems

Un ecosistema moderno deinnovaciony emprendimiento
se basa en la interaccion y colaboracion de seis com-
ponentes: politicas publicas, soporte, cultura, finanzas,
capital humano y mercados. Como asociacion gremial
representamos a los actores del VC, los que son clave en el
financiamiento del ecosistema.

Finanzas
Finance

Politicas Publicas

Public policies

A modern innovation and entrepreneurship ecosystem s
based on the interaction and collaboration of six components:
public policies, support, culture, finance, human capital, and
markets. As a trade association, we represent the VC actors,
who are key in financing the ecosystem.

Capital Humano Mercados

Human capital

Soporte
Support

Markets

- Liderazgo: legitimidad social, es-

trategia de emprendimiento, ur-
gencia, crisis, desafios.

- Gobierno: instituciones de inver-

sion, soporte financiero, regula-
ciones e incentivos —beneficios
tributarios, entre otros—, institu-
ciones de investigacion, legisla-
cion amigable para la inversion
—insolvencia, derechos de pro-
piedad y trabajo, entre otros.

- Leadership: social legitimacy, en-

trepreneurship strategy, urgency,
crisis, challenges.

- Government: Iinvestment institu-

tions, financial support, regula-
tions and incentives —tax benefits,
among others—, research institu-
tions, investment-friendly legisla-
tion —insolvency, property and la-
bor rights, among others.

- Financiamiento capital: financia-

miento a través de microcréditos,
inversionistas angeles, fondos de
capital de riesgo, capital privado,
mercado de capitales, deuda.

- Capital financing: financing throu-

gh microcredits, angel investors,
venture capital funds, private capi-
tal, capital markets, debt.

- Non-governmental

- Instituciones no gubernamenta-

les: promocion de emprendimien-
to en ONGs, conferencias, asocia-
ciones de emprendimiento.

- Soporte profesional: aspectos le-

gales y contabilidad, agentes de
inversion, expertos técnicos y tu-
tores.

- Infraestructura: telecomunicacio-

nes y energia, transporte y logis-
tica, centros de incubacion, clus-
ters.

institutions:
promotion of entrepreneurship in
NGOs, conferences, entrepreneurs-
hip associations.

- Professional support: legal aspects

and accounting, investment agents,
technical experts and tutors.

- Infrastructure: telecommunications

and energy, transportation and lo-
gistics, incubation centers, clusters.

- Instituciones educacionales: gra-

dos profesionales y académicos,
entrenamiento especifico en em-
prendimiento.

- Mano de obra: calificada y no ca-

lificada, emprendedores seriales,
generacion de emprendedores.

- Educational institutions: professio-

nal and academic degrees, specific
training in entrepreneurship.

- Labor: skilled and unskilled, serial

entrepreneurs, generation of entre-
preneurs.

- Historias de éxito: éxitos visibles,

fundadores sostenibles, reputacion
internacional.

- Normas sociales; tolerancia al

riesgo, innovacion, creatividad y
experimentacion, estatus social
de emprendedores, ambicion,
conduccién, hambre.

- Success stories: visible successes,

sustainable founders, international
reputation.

- Social norms: risk tolerance, inno-

vation, creativity and experimenta-
tion, social status of entrepreneurs,
ambition, drive, hunger.

- Redes: redes de emprendedores,

redes sociales, corporaciones
multinacionales.

- Clientes tempranos: early adop-

ters, referencia de clientes, cana-
les de distribucion.

- Networks: entrepreneurial networ-

ks, social networks, multinational
corporations.

- Early customers: early adopters,

customer reference, distribution
channels.

>ACVC
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Fuente / Source:
Daniel Isenberg, fundador y director ejecutivo de Babson Entrepreneurship Ecosystem Project.
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4.1

En el mundo
Worldwide
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En 2023, seglin datos de CB Insights, la inversion en venture
capital a nivel global fue de USS 248.400 millones, lo que se
traduce en el nivel mas bajo alcanzado desde 2017. Ademas,
la cifra lograda significo una reduccion de 42% respecto de
lo invertido en 2022, y 400 mil millones de délares menos
que el récord histérico de 2021 que llegd a los USS 648 mil
millones.

El nimero de transacciones a nivel global también tuvo una
merma considerable, siendo un 30% menor que en 2022.
Los 29.303 deals logrados en 2023 se convirtieron en el total
mas bajo de los Ultimos seis afos.

Las caidas se sintieron en la mayoria de las principales
regiones del mundo, asi como también en las distintas
industrias. Sin embargo, las fintech y retail tech tuvieron un
repunte modesto en su financiacidn en el cuarto trimestre de
2023. En términos de zonas geograficas, destaco lo ocurrido
en Estados Unidos, donde las transacciones de VC llegaron a
su nivel mas bajo en los Gltimos 10 afios.

In 2023, according to data from CB Insights, global venture
capital investment amounted to US$248.4 billion, marking the
lowest level since 2017. This figure represents a 42% decrease
compared to 2022, and $400 billion less than the record of
USS648 billion reached in 2021.

Representacion de la Inversion Global del 2023
Representation of the Global Investment of 2023

~ CANADA

2 5%
Y~

EE.UU.

> 53.4%
uso 2 8

- - ASIA

7 21,5%

EUROPA

USD 53,4 MM

LATAMY EL CARIBE

1, 3%

The number of global transactions also saw a significant
decline, dropping 30% from 2022. The 29,303 deals completed
in 2023 marked the lowest total in the past six years.

These declines were felt across most major regions of the

AFRICA

B O 7 % ~ N — OCEANIA
?
I -l ,-l %

19,59 i
Y

Fuente / Source: CB Insights

world and various industries. However, fintech and retail tech
experienced a modest rebound in funding during the fourth
quarter of 2023. Geographically, the United States saw a
noteworthy drop, with VC transactions reaching their lowest
level in the past 10 years.
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Otro parametro que tuvo mermas fue la inversion en eta-
pas mas tardias, la que cayé mas del 50% desde 2021. Esto
se reflejé en el tamafio promedio de las rondas en esta eta-
pa, las que pasaron de 50 millones de délares en 2021 a 21
millones de ddlares en 2023. Mientras que el nimero de
megarrondas (acuerdos por mas de 100 millones de déla-
res) cayeron a su nivel mas bajo, desde 2017, en el cuarto
trimestre de 23. Estos niUmeros son un fuerte indicador de
qgue la tendencia a evitar este tipo de rondas persiste en los
fondos.

En concordancia con lo anterior, en 2023 nacieron
Unicamente 71 nuevos unicornios, lo que se tradujo en
el minimo de los Ultimos siete afos y un 73% menos que
en 2022. Cabe destacar que la cifra de unicornios nacidos
en 2023 esta incluso por debajo de los nimeros de pre-
pandemia. De esos nuevos unicornios, aproximadamente la
mitad (35) nacieron en EE.UU., mientras que Asia y Europa
contribuyeron con 18y 12, respectivamente.

Another metric that experienced a decline was late-stage
investment, which fell by more than 50% since 2021. This was
reflected in the average size of rounds at this stage, which
dropped from USS50 million in 2021 to USS21 million in
2023. Additionally, the number of mega-rounds (deals over
$100 million) fell to their lowest level since 2017 in the fourth
quarter of 2023. These figures strongly indicate that the trend
of avoiding such large rounds continues among funds.

In line with this, only 71 new Unicorns were created in 2023,  is even below pre-pandemic levels. Of these new Unicorns,
the lowest numberinthe pastsevenyearsanda73%decrease  approximately half (35) were based in the U.S., while Asia and
from 2022. Notably, the number of Unicorns born in 2023  Europe contributed 18 and 12, respectively.

Evoluciéon VC en el Mundo
\VC evolution in the world

42.069 DEALS

30.748 DEALS

30.536 DEALS 29.303 DEALS

USD 261 MM usD 302,1 MM USD 648,6 MM USD 426,2 MM USD 248,4 MM

2019 2020 2021 2022 2025

Fuente / Source: CB Insights
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A pesar de este escenario de contraccion, no todo fue
negativo en 2023. Durante el afo se evidencio un gran
boom en la inversion en startups de inteligencia artificial y
tecnologia dedicada a la sustentabilidad, sobre todo en el
cuarto trimestre. En contraposicion, las healthtech fueron
las que recibieron menos financiamiento.

Otro aspecto que hizo especial al 2023 fue la variacion
comparativa de la inversion entre un trimestre y otro, la
que fue mucho mas grande que en afios anteriores. En
este sentido, fue el Ultimo trimestre del ano el que tuvo
la mayor merma alcanzando solo USS 51 mil millones en
financiacion. Esta es la cifra trimestral mas baja desde fines
de 2016 y principios de 2017, y se ubica muy por debajo de
los 180,3 mil millones de délares alcanzados el Q4 de 2021.

La caidas porcentuales en el Q4 en Estados Unidos, Asia
y Europa fueron de dos digitos, sin embargo, la inversion
en EE.UU. fue cayendo mas que en otras regiones desde
el inicio del 2023. Ademas, si bien Estados Unidos lidero
la participacion global en acuerdos, con un 35% en el
cuarto trimestre, perdid varios puntos porcentuales en
comparacion con el trimestre anterior. Mientras que Asia
y Europa ganaron algunos puntos, con un 33% y 25% de
participacion, respectivamente.

El resto de las regiones también vivieron realidades dispa-
res en el Q4, mientras Canada aumento su inversion en 20%
intertrimestral, Oceania se mantuvo estable, y América La-
tina y Africa disminuyeron en 33% Yy 40%, respectivamente.

Despite this contraction, not all aspects were negative in 2023.
There was a significant boom in investment in artificial intelli-
gence startups and sustainability-focused technology, particu-
larly in the fourth quarter. Conversely, health tech received the
least funding.

Another unique aspect of 2023 was the comparative variation
in investment between quarters, which was much larger than
in previous years. The last quarter of the year saw the largest
decline, with only USS51 billion in funding. This is the lowest
quarterly figure since late 2016 and early 2017, significantly be-
low the USS$180.3 billion reached in Q4 of 2021.

The percentage declines in Q4 in the United States, Asia, and
Furope were in the double digits; however, investment in the
U.S. fell more than in other regions since the start of 2023. Mo-
reover, although the U.S. led global deal participation with 35%
in the fourth quarter, it lost several percentage points compa-
red to the previous quarter. Meanwhile, Asia and Europe gained
some points, with 33% and 25% participation, respectively.

The remaining regions also experienced varied realities in Q4.
WhileCanadaincreaseditsinvestmentby20% quarter-on-quar-
ter, Oceania remained stable, and Latin America and Africa saw
decreases of 33% and 40%, respectively.
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En Latinoameérica
N Latin America
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Seglin cifras de la Asociacion de Private Equity y Venture Ca-
pital de Latinoamérica (LAVCA), en 2023 la inversion de la
region alcanzo los USS 4 mil millones, mostrando una fuerte
baja respecto de lo invertido en 2022, afio que llegd a los
USS 7.900 millones, y cuatro veces menos del récord alcan-
zado en 2021 (USS 16 mil millones).

En 2023 la inversion total estuvo en linea con los niveles pre-
vios a la pandemia. El nimero total de acuerdos aumenté en
43% en comparacion con 2020, lo que se tradujo en que el
2023 fue el ano con el tercer mayor niUmero de transacciones
registradas, impulsado principalmente por los inversores en
etapa inicial. Aln asi, los 770 acuerdos de 2023 marcan una
distancia significativa de los 1.158 de 2022 y de los 948 deals
de 2021.

Durante 2023, las startups con sede en México, Colombia y
Chile capturaron en conjunto el 43% de los ddlares de ca-
pital de riesgo, escenario similar al 45% recaudado por los
emprendedores de esos mercados durante 2022.

According to figures from the Latin American Private Equity and
Venture Capital Association (LAVCA), the region’s investment
reached USS4 billion in 2023, displaying a significant decrease
compared to the USS7.9 billion invested in 2022, and four ti-
mes less than the record reached in 2021 (USS16 billion).

In 2023, total investment was in line with pre-pandemic le-
vels. The total number of deals increased by 43% compared
to 2020, making 2023 the year with the third-highest number
of recorded transactions, driven mainly by early-stage inves-
tors. However, the 770 deals in 2023 mark a significant distance
from the 1,158 in 2022 and the 948 deals in 2021.

During 2023, startups based in Mexico, Colombia, and Chile to-
gether captured 43% of venture capital dollars, a similar sce-
nario to the year 2022, when 45% was raised by entrepreneurs
from those markets.

Inversidon Latam 2023
Latam Investment 2023

- 2.0
- ——1 UsSD £, 0OM
Ticket Promedio de Inversion
/] /Average Investment Ticket

Q
&\ ”

=
usp4.000m

Inversion / Investment

Deals

Fuente / Source:
LAVCA s 2023 Review of Tech Investment in Latin America.
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Respecto de la caida en la inversion, por segundo afo con-
secutivo Argentina liderd la merma del financiamiento en la
region, con un 82% menos. A ella le siguieron Colombia con
69% menos, Chile con 55% menos, y Brasil y México con una
reduccion de 43% y 36%, respectivamente.

Por otro lado, Chile fue el pais de la region con menos mer-
ma en los deals, con 22% menos, seguido de Brasil con 33%
menos Yy Colombia con 34% menos. Por su parte México dis-
minuyo en 38% y Argentina fue el pais que menos deals ce-
rrd con una disminucion de 40% respecto de 2022.

Regarding the decline in investment, Argentina led the region’s
investment decline for the second consecutive year with 82%
less, followed by Colombia with 69% less, Chile with 55% less,
and Brazil and Mexico with a decrease of 43% and 36%, res-
pectively.

On the other hand, Chile was the country with the least decli-
ne in deals in the region, with 22% less, followed by Brazil with
33% less and Colombia with 34% less. Meanwhile, Mexico de-
creased by 38% and Argentina was the country with the fewest
deals closed, with a decrease of 40% compared to 2022.

Inversion Porcentual Deals Porcentual

en VC por Pais 2023 en VC por Pais 2023
Percentage of Investment Percentage of Deals
In VC by Country 2023 in VC by Country 2023

9,3% - COLOMBIA 10,6%
6% - CHILE 10,6%

1,7% I ARGENTINA - 8,1%

10,7% - RESTO LATAM - 9%

19,5%

Fuente / Source:
LAVCA s 2023 Review of Tech Investment in Latin America.

42,2%
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Lo anterior es en parte reflejo de lo que ha estado pasan-
do con el ajuste de las valorizaciones, y como los fondos se
han enfocado en el desempeno y la rentabilidad de las star-
tups. En este escenario, las rondas de etapas iniciales siguie-
ron dominando la inversion en la region llevandose un 42%
de total de lo invertido. Mientras que el venture debt siguid
avanzando y llego al 22% de lo desplegado, eso si se debe
mencionar que el 71% de lo prestado se concentro solo en
cinco rondas: Marco Financial (USS 200 millones), Kapital
(USS 125 millones), Klar (USS 100 millones), Habi (USS 100
millones) y Clara (USS 90 millones).

En tanto que la inversion en etapas tardias llegd al 23% de
todo el capital invertido en 2023, una cifra muy similar al
26% logrado en 2022, pero alin por debajo de los puntos de
referencia historicos.

This is partly a reflection of what has been happening with
valuation adjustments, and how funds have focused on the
performance and profitability of startups. In this scenario,
early-stage rounds continued to dominate investment in the
region, accounting for 42% of the total invested. Meanwhile,
Venture Debt continued to advance and reached 22% of the
deployed amount. However it should be mentioned that 71%
of the loans were concentrated in just five rounds: Marco Finan-
cial (USS200 million), Kapital (USS$125 million), Klar (USS100
million), Habi (USS100 million), and Clara (USS90 million).

Meanwhile, investment in late-stage rounds reached 23% of all
capital invested in 2023, a figure very similar to the 26% achie-
ved in 2022 but still below historical benchmarks.

Tickets promedio por etapa de inversion
Average tickets per investment stage
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Ahora si bien el promedio de los tickets bajo en todas las
etapas deinversion, las rondas late stage fueron las que mas
sufrieron merma, llegando a 45% menos en promedio que
en 2022. En tanto que las rondas semillas, Serie Ay Serie B
perdieron en promedio 23%, 27% y 18%, respectivamente,
en comparacion con 2022.

Seglin datos de LAVCA, mas de 1.700 startups han recau-
dado financiamiento early stage en Latinoamérica desde
2019. De ellas, solo un porcentaje menor busco y/o logro
financiamiento en el Gltimo afio, por lo que se espera que
2024 muchas salgan a levantar capital. En este escenario, en
2023 muchos fondos de venture capital optaron por hacer
follow-ons de sus inversiones en startups en rondas de eta-
pas tempranas, pasando de un 36% promedio entre 2019y
2022,aun 47% en 2023.

Although the average ticket size decreased across all invest-
ment stages, late-stage rounds were the hardest hit, experien-
cing a 45% decrease on average compared to 2022. Meanwhi-
le, seed rounds, Series A, and Series B lost an average of 23%,
27%, and 18%, respectively, compared to 2022.

According to LAVCA data, more than 1,700 startups have rai-
sed early-stage financing in Latin America since 2019. Of these,
only a small percentage sought and/or obtained funds in the
last year, so itis expected that many will seek to raise capital in
2024. In this scenario, in 2023, many venture capital funds op-
ted to make follow-ons of their investments in startups in ear-
ly-stage rounds, increasing from an average of 36% between
2019 and 2022 to 47% in 2023.

Verticales de Inversion en Latam 2023 (% del Total)

Investment Verticals in Latam 2023 (% of Total)

E-COMMERCE
USD 204 M

HRTECH
USD 183 M

PROPTECH
USD 307 M

5 6%

LEGALTECH
USD 133 M

CRM/SALES MANAGEMENT
USD 129 M

TRANSPORTATION/MOBILITY
USD 125 M

FINTECH
USD 1.874 M

LOGISTICS TECH
USD 227 M

HEALTHTECH
USD 132 M

2. 7%

CLEANTECH
USD 11T M

Fuente / Source: LAVCA. Data as of 31 December 2023.
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Contexto Regional de Inversion
Regional Investment Context

MEXICO ®

usD 1.151m

150 deals

COLOMBIA

UsD 373M

82 deals
CHILE
UsD 238m
82 deals

RESTO LATAM

UsD 427M —

69 deals

BRASIL

usD 1.764m

325 deals
ARGENTINA
UsD 67M
62 deals

Fuente / Source: LAVCA ‘s 2023 Review of Tech Investment in Latin America.
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N Chile
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La industria de VC en Chile es una de las mas desarrolladas
de Latinoamérica. En 2023 el pais alcanz6 una inversion de
USS$ 898 millones, marcando asi una pequeia disminucion
del 12% respecto del afio anterior. Esta es la reducciéon mas
notoria del periodo de reajuste que esta viviendo la indus-
tria del venture capital a nivel mundial, pero muy lejos de la
baja que han tenido la mayoria de los paises. A pesar de la
merma, la cifra de todas maneras quintuplica los nGmeros
alcanzados en prepandemia, es decir antes de los récord de
inversion de 2021y 2022.

En cuanto a los deals, en 2023 estos llegaron a los 362, con
un ticket promedio de inversion de USS 2,4 millones, lo que
representd una leve baja frente a los USS 2,6 millones del
ticket promedio de 2022. En este punto es necesario hacer
un doble click para entender por qué la baja en la inversion
total no se extendié al ticket promedio, ni al nGmero de deals
con la misma intensidad.

A nivel mundial, el 2023 fue el segundo afo seguido de ajus-
te en la industria del VC, lo que quedo6 de manifiesto en las
cifras presentadas en este informe en la seccion “En el mun-
do”. Hasta 2022, dicho ajuste no se habia evidenciado del
todo en Chile porque su mercado solo cuenta con fondos
que invierten en rondas hasta serie A, por lo que el ajuste
global no habia dejado una huella importante a nivel local.
Pero el 2023 el impacto finalmente llegd, y aunque la merma
no fue tan significativa como en los mercados desarrollados,
no solo significd una contraccion en la inversion, sino tam-
bién un cambio en el tipo de aporte.

The VC industry in Chile is one of the most developed in Latin
America. In 2023, the country achieved an investment of USD
898 million, thus marking a small decrease of 12% compared
to the previous year. This is the most notable reduction in the
readjustment period that the venture capital industry is ex-
periencing worldwide, but it is far from the decline that most
countries have had. Despite the decrease, the figure is still five
times the numbers reached pre-pandemic, that is, before the
record investments of 2021 and 2022.

Regarding deals, in 2023, there were 362, with an average in-
vestment ticket of USD 2.4 million, representing a slight de-
crease from the USD 2.6 million average ticket in 2022. Here, it
is necessary to delve deeper to understand why the decline in

Crecimiento de la Inversion en VC / \VC Investment Growth

42 DEALS

49 DEALS 89 DEALS
29 DEALS e
.———
USD 23 M USD 48 M USD 63 M USD 160 M
2017 2018 2019 2020

total investment did not extend to the average ticket size or the
number of deals with the same intensity.

Globally, 2023 was the second consecutive year of adjustment
inthe VC industry, as evidenced by the figures presented in the
“Worldwide” section of this report. Until 2022, this adjustment
had not been fully reflected in Chile because its market only
includes funds that invest in rounds up to Series A, hence the
global adjustment had not significantly impacted the local le-
vel. However, in 2023, theimpact finally arrived, and although it
was not as significant as in developed markets, the decline not
only resulted in a contraction in investment but also a change
in the type of deals.

362 DEALS

384 DEALS
339 DEALS

USD 1.025 M USD 1.019 M USD 898 M

2021 2022 20235
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Es en este contexto que los deals no bajaron en nimero a
la par que la inversion, pero si lo hicieron en sus montos.
En 2023, una importante mayoria de lo invertido fueron
rondas puente con un Unico aportante. Si esto se desglosa,
el 51% de los deals fueron de menos de USS 500 mil, y de
ellos el 74% fue de menos de USS 300 mil. Esto responde
a un fendmeno que se ha vivido a nivel mundial donde los
fondos han reducido sus inversiones a la espera de mejores
condiciones, mientras que han asegurado la sobrevivencia
de las startups de sus portafolios proporcionandoles
suficiente financiamiento hasta su siguiente ronda.

Por otro lado, el 2023 también tuvo un comportamiento dis-
tinto para las rondas de mayor envergadura. Es asi como el afio
pasado hubo 17 rondas de US$ 10 millones o mas, en cambio
en 2022, en ese mismo rango, sélo hubo 11. Pero ademas de
la diferencia en el nimero de rondas, se aprecia una distan-
cia en el total invertido en esta categoria. A pesar de que 2022
tuvo menos startups financiadas, ellas en su conjunto suma-
ron USS 718 millones, mientras que el total en esta misma ca-
tegoria en 2023 solo llegd a los USS 677 millones. Aqui es clave
destacar que un par de rondas se escapan del promedio, sobre
todo porque consiguen financiamiento fuera de Chile e inclu-
sive de Latinoamérica, lo que dispara el total de la inversion de
ambos anos. Lo anterior las convierte en casos excepcionales,
distanciandolas por mucho de la realidad de la gran mayoria
de lasrondas y deals locales.

In this context, the number of deals did not decrease in tandem
with the investment, but the amounts did. In 2023, a significant
majority of investments were in bridge rounds with a single
investor. Breaking this down, 51% of the deals were for less
than USD 500,000, and 74% of those were for less than USD
300,000. This reflects a global phenomenon where funds have
reduced their investments while waiting for better conditions
and assuring the survival of their portfolio startups by providing
them with sufficient financing until their next round.

On the other hand, 2023 also saw different behavior in larger
rounds. There were 17 rounds of USD 10 million or more,
compared to only 11 in 2022. However, despite the increase
in the number of rounds, the total amount invested in this
category in 2023 was USD 677 million, compared to USD 718
million in 2022. Here, it is essential to note that a few rounds
deviate from the average, particularly those securing financing
outside Chile and even Latin America, significantly raising the
total investment for both years. These are exceptional cases,
far distant from the reality of most local rounds and deals.
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Las cifras chilenas contienen informacion levantada tanto de medios pUblicos como de los datos declarados The Chilean figures include information gathered from public sources and data reported by ACYC members. This is
por los socios de ACVC. Es por esta razon que los montos son mas altos que los proyectados por LAVCA (p. 26, why the amounts are higher than those projected by LAVCA (p. 26, 27, 28, 29, and 30), as the Latin American Private

27, 28,29,y 30), ya que la Asociacion Latinoamericana de Capital Privado solo considera las inversiones sobre Equity Association only considers investments over USD 500,000 and does not include CVC or family office invest-
los 500 mil dolares y no suma las inversiones de CVC, ni de family offices, y define el pais de las startups en base ments, defining the country of startups based on their primary market rather than the founders’ nationality.
a su principal mercado y no necesariamente a la nacionalidad de sus fundadores.




En Chile existe un importante apoyo a los fondos de VC a tra-
vés de Corfo, con tres lineas de crédito exclusivas: Fondo Eta-
pas Tempranas Tecnologicas (FET), Fondo Etapas Tempranas
(FT), y Fondo Crecimiento (FC)). Desde su creacion, ellas han
apoyado a 72 fondos de inversion, con una inversién acumu-
lada a 2023 de USS 1.162 millones, y con 475 empresas finan-
ciadas. Durante 2023, los fondos apoyados por estas lineas
invirtieron USS 70,5 millones, lo que significé una reduccion
de 21% respecto de 2022. En tanto que las empresas nuevas
financiadas totalizaron 29, lo que representd una disminucion
del 12% respecto a igual periodo del ano anterior.

Cabe destacar que durante 2023 se modificaron las lineas de
capital de riesgo impulsadas por Corfo, lo gue se tradujo en
cambios significativos en las condiciones financieras ofreci-
das que buscan promover el crecimiento y la consolidacion
del ecosistema local de venture capital. Entre los principales
cambios destacan: el aumento en el tamafio de las lineas de
crédito de todos los programas vigentes; la extension de plazo
de la duracion de los fondos; y la reduccion del aplacamiento
otorgado por Corfo.

Ademas, durante 2023 Corfo relanzo la iniciativa Venture Ca-
pital Chile (originalmente anunciada en 2022) con el objetivo
de atraer capitales extranjeros que potencien la industria chi-
lena de capital de riesgo. Venture Capital Chile canalizara las
diversas alternativas de financiamiento estatales en la indus-
tria VC, incluidas las lineas mencionadas anteriormente, -que
pueden igualar, duplicar y hasta triplicar los aportes de pri-
vados-, para fondos constituidos y establecidos en Chile que
estén orientados a invertir en empresas nacionales.

Sibien Corfo es la entidad que permitio el desarrollo inicial de
la industria del VC en Chile, el compromiso privado ha toma-
do cada vez mas importancia, y actualmente nuevos actores
prescinden de esta ayuda e invierten utilizando soélo capital
privado. Entre ellos se cuentan los Corporate Venture Capital
(CVC), los family offices y los fondos tradicionales de VC sin
aporte de Corfo.

In Chile, thereis significant support for VC funds through Corfo,
withthreeexclusive creditlines: Early Stage Technological Fund
(FET), Early Stage Fund (FT), and Growth Fund (FC). Since their
inception, these have supported 72 investment funds, with a
cumulative investment of USD 1.162 billion by 2023, financing
475companies. During 2023, thefunds supported by theselines
invested USD 70.5 million, 21% less than in 2022. Meanwhile,
the number of new companies financed only totaled 29, a 12%
decrease compared to the same period the previous year.

It is worth noting that in 2023, Corfo’s venture capital lines
were modified, resulting in significant changes to the financial
conditions offered to promote the growth and consolidation
of the local venture capital ecosystem. The main changes
included increasing the size of credit lines for all current
programs, extending the duration of the funds, and reducing
Corfo’s leverage.

Additionally, in 2023, Corfo relaunched the Venture Capital
Chile initiative (originally announced in 2022) to attract foreign
capitalto boost Chile’sventure capitalindustry. Venture Capital
Chile will channel the various state financing alternatives in

the VC industry, including the previously mentioned lines,
which can match, double, or even triple private contributions,
for funds established and based in Chile oriented towards
investing in national companies.

While Corfo enabled the initial development of the VC industry
in Chile, private commitment has become increasingly impor-
tant. Currently, new players including Corporate Venture Capi-
tal (CVC), family offices, and traditional VC funds without Cor-
fo’s support, are investing solely using private capital.
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Verticales de Inversion en ACVC 2023
INnvestment Verticals in ACVC 2023
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Con actividades en los
diferentes programas 2023
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programs 2023
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ElCorporate Venture Capital (CVC) serefiere a lainversion de
fondos corporativos de una gran empresa en una startup, la
que es emergente por su tecnologia, especializacién o inno-
vacion. Las grandes empresas no siempre buscan un bene-
ficio econdmico al impulsar iniciativas de capital de riesgo
corporativo, sino también beneficios estratégicos.

Esta asociacion entre companias de gran escala con otras
emergentes conlleva beneficios para ambas. Las grandes
empresas pueden obtener ventajas comparativas respecto
a su competencia, como nuevos negocios o eficiencia en su
gestion interna, pero también incorporar innovaciones que
ya han desarrollado los emprendimientos de una forma mas
rapida y economica.

Asimismo, el trabajo que se desarrolla junto a las startups
impulsa la transformacion interna de las grandes empresas,
aportandoles agilidad y adaptacion a los cambios de las
industrias.

Por su parte, los emprendimientos acceden a nuevos
mercados y clientes, de la mano de un socio corporativo
estratégico que ayuda a impulsar su crecimiento.

Corporate Venture Capital (CVC) refers to the investment of
corporate funds from a large company into a startup emerging
due to its technology, specialization, or innovation. Large
companies do not always seek economic benefitswhendriving
corporate venture capital initiatives, but also strategic benefits.

This partnership between emerging and large-scale companies
brings benefits to both parties. Large companies can gain
comparative advantages over their competition, such as
new business or efficiency in internal management, and also
incorporate innovations developed by startups more quickly
and inexpensively.

Furthermore, the work carried out with startups drives the
internal transformation of large companies, providing them
with agility and adaptability to changes in industries.

On the other hand, startups gain access to new markets
and customers, alongside a strategic corporate partner that
promotes their growth.

cQué es el Corporate Venturing?
What is Corporate Venturing?

INNOVACION ABIERTA
Open Innovation

CORPORATE VENTURING
Corporate Venturing

MECANISMOS
Mechanisms

Start-up acquisition
Corporate venture capital
Corporate accelerator
Corporate incubator

Strategic partnership
Venture builder
Venture client
Scoutting mission
Hackathon
Challenge prize
Sharing resources

Fuente / Source:
The 2020 global CVC Report, CB Insights.
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Inversion y Transacciones Globales de CVC 2019-2023
CVC Global Investment and Transactions 2019-2023

5142

DEALS
3.545
DEALS

~
H -

USD 174 MM USD 102 MM USD 55 MM

32.526 3.641

DEALS DEA&

UsSD 58 MM USD 71 MM

2019 2020 2021 2022 20235

Fuente / Source:
State of CVC 2023, CB Insigts

En 2023, las inversiones de CVC siguieron cayendo desde los
maximos registrados en 2021. Seglin datos de CB Insights,
en 2023 el total invertido a nivel global fue de USS 55,1 mil
millones, repartiéndose en 3.545 deals. Esto se traduce en
una disminucion respecto de 2022 de un 46% en lo financia-
doydeun 32% en el total de acuerdos. Aln asi, y aunque los
nimeros quedaron cerca, el afio pasado sigui6 estando por
sobre las cifras de 2019.

Ademas de la tendencia sostenida a la baja que se ha
registrado desde 2022, el 2023 también fue un aifo donde se
crearon pocos CVCs, con un total de 162. Esto, ademas, es la
cifra mas baja de los Gltimos seis afios. Segln datos de The
Global Corporate Venturing 2024, el nGmero de CVC activos
también se redujo durante 2023, pasando de los 2.753 en
funcionamiento en 2022 a 2.273. Esta disminucion del 17%
se podria explicar por las malas condiciones de los mercados
y la necesidad de redirigir los fondos.

Uno de los paises mas afectados por el descenso del CVC fue
Estados Unidos, al representar por primera vez menos del
30% de las transacciones globales, el punto mas bajo en mas
en una década, segiin datos de CB Insights. En concordancia
con ello, en el Gltimo trimestre de 2023 el nimero de deals
en este pais cayo un 25%, llegando solo a 233 acuerdos. En
contraste, la participacion de Asia a nivel global aumenté
a un maximo de 42%, experimentando un crecimiento en
la actividad en el cuarto trimestre. Ese mismo repunte, en
la Gltima recta del afio, también se vivio Europa, lo que da
muestras de una potencial alza del CVC en esas regiones en
2024.

In 2023, CVC investments continued to decline from the highs
recorded in 2021. According to CB Insights data, in 2023, the
total invested globally was USS 55.1 billion, distributed across
3,545 deals. This translates to a decrease of 46% in funding and
32% in total deals compared to 2022. Nonetheless, although
the numbers were close, last year still surpassed the figures
from 2019.

In addition to the sustained downward trend observed since
2022, 2023 was also a year with few new CVCs, totaling only
162; the lowest figure in the last six years. According to data
from The Global Corporate Venturing 2024, the number of acti-
ve CVCs decreased during 2023 as well, dropping from 2,753 in
operation in 2022, to 2,273. This 17% decline could be explai-
ned by poor market conditions and the need to redirect funds.

One of the countries most affected by the decline in CVC
was the United States, which represented less than 30% of
global transactions for the first time, the lowest point in over
a decade, as evidenced by data published by CB Insights. In
line with this, in the last quarter of 2023, the number of deals in
this country dropped by 25%, reaching only 233 agreements.
In contrast, Asia’s share of global activity increased to a record
42%, experiencing growth in activity in the fourth quarter. The
same rebound in the final stretch of the year was also seen
in Europe, indicating a potential resurgence of CVC in those
regions in 2024.
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CVC mas activos del 2023
Most Active CVCs of 2023

Lugar CVC Investor Numero de Pais
Rank CVC Investor empresas Country
Numbers of
startups
] 22 JAPON
2 18 JAPON
3 15 JAPON
‘ 2 iy
; n cone
; n oo
7 10 JAPON
8 8 JAPON
: s fite
Fuente / Source:

State of CVC 2023, CB Insights

A nivel mundial, Japon destaca actualmente como la capital
de la actividad de CVC, con la mayoria de los corporativos
mas activos, incluidos los tres principales del Gltimo trimes-
tre del 23: Mitsubishi UFJ Capital (22 deals), SMBC Venture
Capital (18) y Mizuho Capital (15).

El auge de la IA también capto la atencidén de los CVC en
2023. Fue Aleph Alpha, un desarrollador de LLM con sede en
Alemania, la que se quedo con la principal ronda respaldada
por CVC del cuarto trimestre de 23, con la participacion de la
alemana Bosch y Hubert Burda Media.

Globally, Japan currently stands out as the hub of CVC activity.
Most ofthe mostactive CVCs are based in the country, including
the top three from the last quarter of 23: Mitsubishi UFJ Capital
(22 deals), SMBC Venture Capital (18), and Mizuho Capital (15).

The rise of Al also caught the attention of CVCs in 2023. Aleph
Alpha, an LLM developer based in Germany, secured the
top CVC-backed round of the fourth quarter of 23, with the
participation of German companies Bosch and Hubert Burda
Media.

CVC activos 2013-2023

Active Corporate Investors 2013-2023

TOTAL
2013-2023

Fuente / Source:
The Global Corporate Venturing 2023
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Uno de los puntos brillantes a destacaren CVCen 2023 fue su
movimiento en el early stage. El 63% de todos los acuerdos
de CVC se realizaron en una etapa inicial, lo que hizo que se
mantuviera el maximo historico de 2022. Una explicacion de
estoesquelos CVCestarian moviendosuinterésaetapasmas
tempranas del ciclo de vida de las startups para establecer
vinculos mas estrechos desde el principio.

Seglin datos de CB Insights, en Latinoamérica la inversion
de CVC en 2023 disminuyo6 55%, pasando de 1.100 millones
de délares, en 2022, a 500 millones de dolares. Mientras
que el nimero de deals no tuvo una baja tan pronunciada,
igualmente sufrié una merma de 114 a 74. Si bien el afio
2023 no comenzo bien para el CVC en Latam, con solo USS
36 millones invertidos en el primer trimestre, los niGmeros
tuvieron una tendencia al alza en el segundo y tercer
trimestre, llegandoalosUSS 145 millonesy USS 191 millones,
respectivamente. Pero, en el Gltimo trimestre del afio la
tendencia volvié a la baja, aunque de forma mas moderada,
sumando USS 120 millones.

Aligual que a nivel global, el CVC en Latinoamérica también
se centro en las rondas early stage durante 2023, concen-
trando el 82% de lainversidn en la region. Lo anterior ratifica
una marcada tendencia al alza que se observa desde 2021,
ano donde alcanzaron el 67% de las inversiones totales de
CVC en Latam, y que sigui6 en 2022 cuando se quedaron con
el 76% del total invertido. Al mismo tiempo, y como contra-
parte del fendmeno, las rondas de late stage de CVC en Lati-
noamérica desaparecieron en 2023.

One bright spot to highlight in 2023 is the CYC movement in
early-stage startups. 63% of all CVC deals went to early-stage,
maintaining the historic high of 2022. One explanation for this
is that CVCs may be shifting their interest to earlier stages of
the startup lifecycle to establish closer ties from the outset.

According to CBInsights data, CVC investmentin Latin America
decreased by 55% in 2023, dropping from USS1.1 billionin 2022
to USS500 million. Whilethe numberofdealsdid notexperience
such a steep decline, it still suffered a decrease from 114 to 74.

Although 2023 did not start well for CVC in Latam, with only
USS36 millioninvested in thefirst quarter, the numbers showed
an upward trend in the second and third quarters, reaching
USS145 million and USS$S191 million, respectively. However,
in the last quarter of the year, the trend returned to a decline,
albeit more moderately, reaching USS$120 million.

Similarly to the global scenario, CVC in Latin America also
focused on early-stage rounds during 2023, accumulating 82%
oftheinvestmentin theregion. This confirms a marked upward
trend observed since 2021, with 67% of total CVC investments
in Latam, and continued in 2022 with 76% of the total. At the
same time, as a counterpart to the phenomenon, late-stage
CVC rounds in Latin America disappeared in 2023.
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Primera Cumbre ACVC
First Cumbre ACVC
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Casi 200 inversionistas, mas de 130 actores relevantes del
ecosistemay 128 startups fueron parte de la primera version
de la Cumbre ACVC. La cita ademas tuvo interesantes
speakers, internacionales y nacionales, abriendo asi un
espacio Unico de networking.

La Cumbre ACVC no solo se volvié un lugar para hacer
contactos, sino también un espacio para analizar el estado
actual de esta industria y delinear hacia donde se deben
dirigir los proximos pasos. Fue un dia lleno de paneles,
conversaciones e intercambios que ayudan a dar un paso
mas en el desarrollo del ecosistema del venture capital en el
pais.

La cita partio con el panel “Conexiones USA - LATAM” con
Manuel Medina, Founder & Chairman de eMerge Americas, y
Alejandro Algaze, Managing Director del Silicon Valley Bank,
donde el primero compartié como ha ido evolucionando el
ecosistema en Miamiy el segundo conté detalles del proceso
de la caida del banco. Mientras que William Mimassi, Head
of Investor Relations, Operations & ESG de Monashees, y
Cristdbal Silva, Partner de Kayyak Ventures, hablaron en
extenso sobre el contexto de las inversiones regionales.

Nearly 200 investors, over 130 key actors, and 128 startups were
part of the inaugural ACVC Summit. The event also featured
compelling speakers, both national and international, creating
a unigue networking space.

The ACVC Summit not only became a venue for networking but
also a space to analyze the current state of the industry and
outline the direction for future steps. It was a day filled with
panels, conversations, and exchanges that contributed to the
development of the venture capital ecosystem in the country.

The summit kicked off with the “USA - LATAM Connections”
panel featuring Manuel Medina, Founder & Chairman of eMerge
Americas, and Alejandro Algaze, Managing Director of Silicon
Valley Bank. While the formershared insights into the evolution
of the ecosystem in Miami, the latter discussed details of the
bank’sdecline process. Then, William Mimassi, Head of Investor
Relations, Operations & ESG at Monashees, and Cristobal Silva,
Partner at Kayyak Ventures, extensively discussed the context
of regional investments.
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Uno de los espacios mas valorados por los asistentes fue la
“F**-ups Session”, donde Bernardita Araya, gerente de CMPC
Ventures, Marcelo Diaz,Managing Partner de Weboost, y Cris-
tian Tala, General Partner de Nakama Ventures, se atrevieron
a hablar de sus errores y los aprendizajes a partir de ellos. La
interesante conversacion fue guiada por Felipe Camposa-
no, Managing Partner de Taram Capital. Por la tarde destaco
el panel “De emprendedores a inversionistas”, donde Igna-
cio Canals, cofounder de Galgo, y Andrés Dancausa, Gene-
ral Partner de The Venture City, compartieron detalles de su
cambio de rol y cdmo ese proceso les ha permitido identifi-
car mejor a los emprendedores con potencial de éxito.

Eldia también conté con la interesante presentacion de Die-
go Celeddn, jefe de estrategia de J.P. Morgan para el Cono
Sur, sobre el momento que estan viviendo los mercados y la
economia.

One of the most valued spaces by attendees was the “F**-ups
Session,” where Bernardita Araya, Manager of CMPC Ventures,
Marcelo Diaz, Managing Partner of Weboost, and Cristian Tala,
General Partner of Nakama Ventures, dared to discuss their
mistakes and lessons learned. The insightful conversation
was guided by Felipe Camposano, Managing Partner of Taram
Capital. In the afternoon, the panel “From Entrepreneurs to
Investors”stood out,wherelgnacio Canals, co-founderofGalgo,
and Andrés Dancausa, General Partner of The Venture City,
shared details of their role transition and how that process has
allowed them to better identify entrepreneurs with potential
for success.

The day also featured an interesting presentation by Diego
Celedon, Head of Strategy at J.P. Morgan for the Southern Cone,
on the current state of markets and the economy.
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Los momentos de distension también destacaron durante
la cumbre. Previo alajornadainaugural, en lanoche anterior
fue el cocktail de apertura, el recibi6é a los socios ACVC e
invitados internacionales, y que se convirtié en otra gran
oportunidad de networking.

La Cumbre tuvo un cierre perfecto. Ignacio Navarrete,
cofounder de Mudango, y su obra Notworking permitieron
tener un gran e hilarante final.

La cumbre fue posible por el apoyo de sus auspiciadores:
BancoEstado (Platinium); Universidad Adolfo Ibafiez, Carey,
y SQM Lithium (Gold); Hub Apta, AWS, CAF, Hubtec, JP
Morgan, KnowHub, Mudango, ScaleX, y Wayra (Silver).

Moments of relaxation stood out during the summit as well.
Prior to the opening day, the night before, the opening coc-
ktail was the first activity; welcoming ACVC members and
international guests, and providing another great networ-
king opportunity.

The Summit had a perfect ending: Ignacio Navarrete, co-
founder of Mudango, and his work “Notworking” provided a
great and hilarious finale.

The summit was made possible by the support of its sponsors:
BancoEstado (Platinum); Adolfo Ibafiez University, Carey, and
SQM Lithium (Gold); Hub Apta, AWS, CAF, Hubtec, JP Morgan,
KnowHub, Mudango, ScaleX, and Wayra (Silver).

47



7.2

Tercer VC LATAM Summit
Third VC LATAM Summit

>ACVC
ANNUAL REPORT 2024

Exito rotundo tuvo el VC Latam Summit 2023, realizado
en Miami entre el 18 y 20 de abril, en alianza con eMerge
Americas. Mas de 400 participantes pudieron compartir
distintas instancias de networking, presenciar diversos
panelesy ser parte del speed dating, quedando en evidencia
una vez mas como la regidon se une para hacer crecer el
ecosistema de venture capital.

El summit congregd participantes de 21 paises, entre los
que estaban Chile, Argentina, Colombia, México, Brasil, Cos-
ta Rica, Espana, Reino Unido, Suiza, Chinay Estados Unidos,
entre otros. Mientras que el 21% de la asistencia correspon-
dié a presencia femenina. Por otro lado, mas de 70 institu-
ciones de LPs y mas de 150 de GPs se hicieron presentes en
la cita que rompid todos los récords de sus versiones ante-
riores.

Uno de los logros fue la gran variedad y calibre de speakers
que se presentaron este afio, tales como Heran Kazah,
Co-Founder & Managing Partner de Kaszek; Irene Arias, CEO
delBanco Interamericano de Desarrollo; Felice Gorordo, CEO
de eMerge Americas; Federico Storani, Executive Director de
Riverwood Capital; Jalak Jobanputra, Founder y Managing
Partner de Future Perfect Ventures; Herman Santos, Chair-
man de LACERA (Los Angeles County Employees Retirement
Association); Magdalena Coronel, Chief Investment Officer
del BID Lab; y los cofounder de unicornios latinoamericanos
Adolfo Babatz de Clip; Maximiliano Casal de Nowports; Bry-
nne McNulty de Habi; y Andrés Bilbao de RappiMagi, entre
muchos otros.

The VC Latam Summit 2023, held in Miami from April 18th to
20th, in partnership with eMerge Americas, was a resounding
success. Over 400 participants were able to engage in
various networking opportunities, attend diverse panels, and
participate in speed dating, once again demonstrating how the
region comes together to grow the venture capital ecosystem.

The summit brought together participants from 21 countries,
including Chile, Argentina, Colombia, Mexico, Brazil, Costa Rica,
Spain, the United Kingdom, Switzerland, China, and the United
States, among others. Female attendance accounted for 21%
of the total. Moreover, over 70 LP institutions and over 150 GPs
were present at the event, breaking all previous records.

One of the achievements was the wide variety and competence
of speakers presented this year, such as Hernan Kazah, Co-
Founder & Managing Partner of KASZEK; Irene Arias, CEO of
the Inter-American Development Bank; Felice Gorordo, CEO
of eMerge Americas; Federico Storani, Executive Director of
Riverwood Capital; Jalak Jobanputra, Founder and Managing
Partner of Future Perfect Ventures; Herman Santos, Chairman
of LACERA (Los Angeles County Employees Retirement
Association); Magdalena Coronel, Chief Investment Officer of
BID Lab; andthe co-foundersof Latin American unicorns Adolfo
Babatz of Clip; Maximiliano Casal of Nowports; Brynne McNulty
of Habi; and Andrés Bilbao of RappiMagi, among many others.
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La ACVC aporto al evento con mas de 130 invitados, ayudan-
do a permitir que este evento se convierta en el mas impor-
tante del ecosistema de VC de la regidn. La cita fue organiza-
da por la ACVC, en conjunto con el resto de las asociaciones
de Latam: ABVCAP, AMEXCAP, ARCAP, BOCAP, COLCAPITAL,
ECUACAP, PARCAPY, PECAP, y URUCAP.

El evento fue posible por el apoyo de los sponsors: Morgan
Stanley (Diamond); Amazon Web Services (AWS) y Carey
(Platinum); Andersen, BID Lab, JTC Group y Wayra (Gold); y
Beccar Varela, Brown Rudnick, CAF, EY, Greenberg Traurig,
LLP, Latham & Watkins, Mana Tech, Microsoft for Startups
(Silver).

The ACVC contributed with over 130 guests, helping to make
this event the most important in the VC ecosystem of the
region. The summit was organized by the ACVC, in conjunction
with the other Latin American associations: ABVCAP, AMEXCAP,
ARCAP, BOCAP, COLCAPITAL, ECUACAP, PARCAPY, PECAP, and
URUCAP.

The event was made possible by the support of the sponsors:
Morgan Stanley (Diamond); Amazon Web Services (AWS) and
Carey (Platinum); Andersen, BID Lab, JTC Group, and Wayra
(Gold); and Beccar Varela, Brown Rudnick, CAF, EY, Greenberg
Traurig, LLP, Latham & Watkins, Mana Tech, Microsoft for
Startups (Silver).
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Actividades 2023
Activities 20235 'ABRIL / APRIL 'MAYO / MAY

La asociacion realizo durante el 2023 una serie de activida-
des para sus miembros y para el ecosistema en general, las
que se dividieron en cinco ambitos: difusion, educacion,
inversion, politicas pUblicas, y actividades exclusivas para
miembros. Entre ellas destacé la ronda de coinversion regio-
nal, en las que participaron mas de 213 inversionistas, tanto

nacionales como internacionales, y mas de 40 startups.
¢ Conversatorio ScaleX

During 2023, the association carried out a series of activities for ScaleX Conversation

its members and the general ecosystem, which were divided ¢ CVC: Oportunidades de desarrollo de nuevos

into five areas: dissemination, education, investment, public negocios - 9 empresas /12 entidades de aceleracidn
i i VT ‘ABRIL/ADR”— CVC: Opportunities for New Business Development -
policies, and exclusive activities for members. Among them, PP e

the regional co-investment round stood out, which involved 9 companies /12 acceleration entities
more than 213 investors, both national and international, and
over 40 startups.

o\/C Latam Summit
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e Encuentro sobre Venture Debt
Venture Debt Meeting

¢ Round table CVC
CVC Roundtable

e Cumbre ACVC
ACVC Summit
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Eventos en colaboracion
Collaborative Events

MARZO / MARCH
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¢ Transformando el futuro en América
Latina: Empoderamiento a través de la

Innovacion Corporativa
Transforming the Future in Latin
America: Empowerment through

Corporate Innovation

® CAF Venture Capital y desarrollo sostenible
CAF Venture Capital and Sustainable
Development

¢ Startup Olé
Startup Olé

MAYO / MAY

®Fintech Forum
Fintech Forum
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JULIO /JULY

¢ Energy Challenge

AGOSTO / AUCUST

® [nnovaSummit

NOVIEMBRE / NOVEMBER

¢ETM
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DICIEMBRE / DECEMBER

® MasPitch
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Eventos de politicas publicas
Public Policy Events
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JUNIO /JUNE SEPTIEMBRE / SEPTEMBER

® Chile day Toronto

AGOSTO / AUGCUST

¢ Chile day Londres

® | anzamiento nuevas lineas de CORFO-GIF
Launch of new CORFO-CGIF lines

NOVIEMBRE /| NOVEMBER

® Mesa de Estructura Pro Inversion
para Startups y Scaleups
Pro-Investment Structure
Roundtable for Startups and
Scaleups
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Actividades de research

Research
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Activities

Il SEMESTRE / || SEMESTRE

® Estudio: “Internacionalizacidon de Startups y VCs:
Razonesy preferencias”
Study: “Internationalization of Startups and VCs:
Reasons and Preferences”

El objetivo de este estudio es identificar las razones de
por qué las startups deciden constituirse en ciertas juris-
dicciones extranjeras, en vez de hacerlo en su pais de ori-
gen en Latinoamérica.

También se busca determinar cuales son las jurisdicciones
preferidas al tomar la decision, seglin sus restricciones y
beneficios.

La informacion recabada es relevante tanto para levantar
data, que hoy no existe de manera centralizada ni publica,
asi como también para generar una herramienta que
sirva de base para implementar propuestas de politicas
publicas. Es asi como el estudio permitira entender mejor
el fendomeno, con el objetivo de encontrar las mejores rutas
para que el ecosistema se siga fortaleciendo vy, por ende,
aportar al desarrollo de los ecosistemas de venture capital
de Latinoamérica.

The aim of this study is to identify the reasons why startups
decide to incorporate in certain foreign jurisdictions instead of
doing so in their home country in Latin America.

't also seeks to determine the preferred jurisdictions, based on
their restrictions and benefits.

The information gathered is relevant both for collecting data,
which currently does not existin a centralized or public manner
and for generatinga toolthatservesasabasisforimplementing
public policy proposals. Thus, the study will allow for a better
understanding of this phenomenon, to find the best routes for
strengthening the ecosystem and, consequently, contributing
to the development of venture capital ecosystems in Latin
America.
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Actividades Educativas

FEducational Activities
JULIO-ENERO / JULY-JANUARY

® Diplomado en Venture Capital
Diploma in Venture Capital
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OCTUBRE / OCTOBER

® Mentorias ACVC
ACVC Mentoring
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8.1

Prensa
News
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19.01.2023
EL MERCURIO

ACVC renueva su directorio: entran
tres mujeres y Francisco Guzman
es reelecto como presidente

ACVC renews its board: three
women join and Francisco Guzman
IS re-elected as president

26.01.2023
EL MERCURIO

Pese a la contraccion
del mercado global,
inversion de capital
de riesgo en Chile
superod los US$ 1.000
millones en 2022
Despite the global
market contraction,
venture capital
investment in Chile
surpassed us$l billion
in 2022

26.01.2023
LA TERCERA

Startups: Cémo funcionara el nuevo
programa de fondos de riesgo de Corfo
Startups: How Corfo's new venture capital
fund program will work
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29.01.2023
MERCURIO

Energia innovadora: 200 rostros con que
Chile enfrenta las grandes transiciones
globales

Innovative energy: 200 key figures leading
Chile through major global transitions

14.03.2023
MERCURIO

Directoras del venture capital desmenuzan
los restos de la industria y el rol creciente
de la mujer como lider inversionista
Women venture capital directors break
down the industry remnants and the
growing role of women as lead investors

14.03.2023
CNN

Preocupacion por
colapso del Silicon
Valley Bank
Concern over Silicon
Valley Bank collapse

14.03.2023

DF
Gremio de venture

capital asegura que
crisis es acotada,
pero advierte
efectos en futuros
financiamientos
Venture capital
association assures
Crisis is contained,
but warns of
future financing
implications
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14.03.2023
LA TERCERA

Francisco Guzman, del gremio de capital de riesgo:
“Es un aprendizaje para las entidades financieras
mas que para las startups”

Francisco Guzman, from the venture capital
association: “it is a learning experience for financial
Institutions more than for startups”

16.03.2023
MERCURIO

6 claves para entender el caso de Silicon Valley
Bank y sus efectos en el ecosistema mundial

6 key points to understand the Silicon Valley Bank
case and its effects on the global ecosystem

06.04.2023
MERCURIO

ScaleX se prepara para financiar al menos dos
startups este semestre y totalizar 10 empresas
en un ano

ScaleX prepares to fund at least two startups
this semester and total 10 companies in a year
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08.04.2023
MERCURIO

VC Latam Summit arranca en dos semanas en alianza con
eMerge Americas y presencia de founders de unicornios

VC Latam Summit kicks off in two weeks in alliance with eMerge

Americas and presence of unicorn founders

22.04.2023
MERCURIO

“La inversion en
venture capital
es un activo del
gue nadie quiere
guedarse fuera”
Venture capital
Investment is

an asset no one
wants to miss
out

27.04.2023
MERCURIO

Visién regional,
networking, coinversion
y rondas menores: los
temas que marcaron
la cumbre de venture
capital de América
Latina

Regional vision,
networking, co-
iInvestment, and small
rounds: The themes
that marked the Latin
American venture
capital summit
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25.05.2023
MERCURIO

Cuanto creen y cOmo crean
ecosistema los inversionistas y fondos
de venture capital en Chile y la regidon
How much investors and venture
capital funds believe in and create
ecosystems in Chile and the region

24.06.2023
MERCURIO

Chile Day: El éxito de
Canada para listar las

empresas emergentes que

busca replicar Santiago
Chile day: Canada’s

success in listing emerging

companies seeks to be
replicated by Santiago

21.08.2023
DF

Las alternativas de
financiamiento para
las startups ante la
baja del capital de
riesgo

Funding alternatives for
startups amid venture
capital decline

23.08.2023
CORFO

Corfo lanzé web oficial de “Venture Capital Chile”
con foco en la consolidacidon de la industria local de
capital de riesgo

Corfo launched official "“Venture Capital Chile”
website focused on consolidating the local venture

o 63
capital industry

23.08.2023
DF LAB

Corfo lanzé plataforma
web de marca Venture
Capital Chile

Corfo launched Venture
Capital Chile web
platform
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24.08.2023
MERCURIO

Inversion de venture
capital en Chile sumo
US$ 628 millones a
junio, con alza de casi
20% anual

Venture capital
Investment in Chile
totaled US$ 628
million by June, with
an annual increase of
nearly 20%

26.08.2023

MERCURIO

Mercado de

capitales:

actores chilenos
y britanicos se
reunirdn en

Londres

Capital markets:
Chilean and British
actors to meet in

London

27.08.2023
DF MAS

Las voces de los
partners iconos
de EtMI

Voices of iconic
ETM partners
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14.09.2023
MERCURIO

Las nuevas
finanzas
tomaron
protagonismo
en el evento
New finance
took center
stage at the
event

30.10.2023
DF

Los eventos del
ecosistema startup
qgue se tomaran la
agenda de fin de ano
End-of-year agenda
dominated by startup
ecosystem events

13.11.2023
DF

Los temas e invitados
gue protagonizaran
la primera cumbre
de venture capital
del pais

Themes and guests
leading the country's
first venture capital
summit

65



>ACVC
ANNUAL REPORT 2024

15.11.2023
DF

Medina Ventures, firma de capital
del riesgo basada en Miami,

alista primer fondo con foco en
Latinoameérica

Medina Ventures, a Miami-based
venture capital firm, prepares first
fund focusing on Latin America

19.11.2023
DF

Fondos internacionales, inversionistas
locales y fundadores de startups: La
trastienda del primer encuentro de la
Asociacion Chilena de Venture Capital
International funds, local investors, and
startup founders: behind the scenes

of the first meeting of the Chilean
Venture Capital Association

07.12.2023
MERCURIO

cCuando es
momento para
qgue un fundador
dé un paso al
costado?

When is it time for
a founder to step
aside?
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Newsletter 2023
Newsletter 20235

Durante 2023 publicamos
During 2023 we issued

11

NUMEROS

Editions

45

+-| OONOTICIAS RECURSOS

News

40

DEALS DE
MIEMBROS

Memlbers deals

Vo

4

I

40

EVENTOS

Events
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Resources

40

DEAL FLOWS

+35

CONVOCATORIAS
Y OPORTUNIDADES
LABORALES

Calls and job opportunities
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Socios CVC / CVC Partners
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Socios
Partners
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Administradora / General Partner

Aurus Capital S.A.

Fondos Administrados
Managed Funds

Aurus Ventures | (Tecnologia)
(cerrado a nuevas
inversiones)

(closed to new investments)

Aurus Ventures Il (Bios)
(cerrado a nuevas
inversiones)

(closed to new investments)

Aurus Ventures Il
(Mineria) (cerrado a nuevas
inversiones)

(closed to new investments)

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

32

32

63

Web / Web

www.aurus.cl

Verticales del Fondo
Fund Verticals

ECOMMERCE/MARKETPLACE
FINTECH/INSURTECH
PROPTECH/CONSTRUTECH

BIOTECH/HEALTHTECH
OTHER

MINING/ENERGY
DATA ANALYTICS
AGTECH/FOODTECH

Gestores de la Administradora / Managing Partners

José Miguel Musalem, Alexander Seelenberger, Victor Aguilera, Raimundo Cerda,
Lorena Gonzalez, César Mufioz, Paulina Salazar

Rango Ticket de Inversion
en USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

Destino geografico
de la inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Global
Global

Global
Global

Global
Global

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio
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Administradora / General Partner

Beagle Ventures

Fondos Administrados
Managed Funds

Beagle 1

Tamano Objetivo (en MM
USD)
Target Size (in MM USD)

Valor Agregado / Value Added

Distincion de concepto de negocio capaz de expandirse regionalmente. Ayuda a disefar el plan
de expansion, y apalancarlo comercial y operacionalmente. Apoyo en la creacion de equiposy
estructuras adecuados a cada mercado. Gran experiencia de desarrollo regional, especialmente

en Chile, Perq, Brasil, Colombia y México.

Web / Web

www.beagleventures.cl

Verticales del Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Pedro Cabezodn, Pablo Vicuna

Rango Ticket de Inversion en USD
(incluye follow-on)

Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 1M a 2M
From 1M to 2M

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of
the Investment

Global
Global

Brazil, Colombia and Mexico.

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Rankmi, Preview, Expetitle

Distinction of business concept capable of regional expansion. Help design the expansion plan,
and commercial and operational leverage. Support in the creation of teams and structures
suitable to each market. Great experience in regional development, especially in Chile, Peru,
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Administradora / General Partner

Broota SpA

Fondos Administrados
Managed Funds

Diversifica Startups DS2 (cerrado
a nuevas inversiones)
(closed to new investments)

Diversifica Startups DS1 (cerrado
a nuevas inversiones)
(closed to new investments)

Tamano Objetivo (en
MM USD)
Target Size (in MM USD)

Web / Web

www.broota.com

Verticales del
Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC
IMPACTO

AGNOSTIC
IMPACTO

Gestores de la Administradora / Managing Partners

José Antonio Berrios, Federico Iriberry

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

Destino geografico de la inversion
Geographic Destination of the
Investment

Nacional
National

Nacional
National

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio
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Administradora / General Partner

ChileGlobal Ventures (Inversiones Innovadoras S.A.)

Fondos Administrados
Managed Funds

CLIN Fondo de Inversion Privado
(cerrado a nuevas inversiones)
(closed to new investments)

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

23

Web / Web

www.chileglobalventures.cl/funds/

Verticales del Fondo
Fund Verticals

MINING/ENERGY
AGTECH/FOODTECH
MOBILITY/LOGISTICS

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

Carlos Correa, Cristian Montoya

Destino geografico
de la inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

72



>ACVC
ANNUAL REPORT 2024

Administradora / General Partner

Chile Ventures Administradora de Fondos de

Inversion Privado SA

Fondos Administrados
Managed Funds

Fondo Next

Fondo Acelera (cerrado
a nuevas inversiones)
(closed to new
investments)

Tamano Objetivo (en
MM USD)
Target Size (in MM USD)

28

1,2

Valor Agregado / Value Added

Ademas de capital, red de contactos y apoyo en gestion a través de un director, aportamos con:

Web / Web

www.chileventures.vc

Verticales del Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC
SAAS

AGNOSTIC
SAAS

-Experiencia en modelo de negocios basado en suscripciones.

-Red de expertos de distintas areas para empresas con este modelo de negocios.
-Herramientas (perks) para este tipo de empresas.

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 500k a 1M
From 500K to 1M

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Felipe Matta, Marcelo Camus

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

contribute with:

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Publicala, Lexgo, Gauss Control, Enviame, Kimche,
Xepelin, Froged, Redelcom, Rayo, Genoma Work,
Kwali, Elipse, Boardgent, Rocketfy, Awto, Conomy,
Wift, Nutrix, Healthatom, Identiz, Fabmarket,
Shinkansen, Duemint, Wird, EtPay, Pawer, Legria

In addition to capital, contact network, and support management through a director, we

-Experience in subscription-based business model.

-Network of experts from different areas for companies with this business model.
-Tools (perks) for this type of company.
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Administradora / General Partner

Dadneo

Fondos Administrados
Managed Funds

Vulcano

Valor Agregado / Value Added

Smartmoney

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

20

Web / Web

www.dadneo.capital

Verticales del Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

De 1M a 5M
From 1M to 5M

Destino geografico
de la inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Sebastian Ibafiez, Allan Jarry

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Simplo, Pago46, Unima, Qmatch, Roombeast, PlelQ, Wheel The
World, Emonk, Slik, Muraby, Backstartup, Turningo, Moovin,
Terapi, Betterplan, Snap Compliance, Customer Scoops
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Administradora / General Partner

Daedalus Ventures LLC

Fondos Administrados
Managed Funds

Daedalus | Fund, L.P.

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

25

Valor Agregado / Value Added

Web / Web

www.daedalus.vc

Verticales del Fondo
Fund Verticals

FINTECH/INSURTECH
ECOMMERCE/MARKETPLACE
OTHER

Network global de gestores de VC, empresas tradicionales y emprendedores.

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

De 1M a 5M
From 1M to 5M

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Juan Turner, Cristobal Pifiera

Destino geografico
de la inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Anyroad, Justt, Foodology, Somos Internet, Koywe, Legria, Meki,
Wibo, Scape, Kunzapp, Hackmetrix, Spot, Wingmates

Global network of VC managers, national companies, and entrepreneurs.
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Administradora / General Partner

Administradora Devlabs Ventures, S.A

Fondos Administrados
Managed Funds

Chile Outlier Seed
Fund |

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

Valor Agregado / Value Added

Invertimos en equipos transformacionales que abordan grandes problemas en grandes
mercados, con softwares, que se puede escalar globalmente; defendibles por su experiencia

Web / Web

www.devlabs.vc

Verticales del Fondo
Fund Verticals

BIOTECH/HEALTHTECH
ECOMMERCE/MARKETPLACE
FINTECH/INSURTECH

en el dominio, eficiencia de capital y compromiso al problema.

Rango Ticket de Inversion
en USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

Hasta 500k
Up to 500k

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Rubén Hernandez, Morelys Machado, José D. Lopez

Destino geografico
de lainversion
Geographic
Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

the problem.

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Charly, Altum, Colektia, Fitco, GoFeels, Backstartups SAPI de
CV, Smash Chile, Comes Ti, Cheetrack, Inversiones Dreamoms,
Videsk, KryptoLegers Chile, Snap Compliance Chile

We invest in transformational teams that tackle big problems in big markets, with software that
can scale globally; defensible by their domain expertise, capital efficiency, and commitment to
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Administradora / General Partner

Inversiones El Coiglie

Fondos Administrados
Managed Funds

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

10

Valor Agregado / Value Added

Experiencia empresarial, presencia internacional (Chile, Per(, Colombia, Ecuador, Espafia), redes
de contacto nacionales e internacionales, vision de largo plazo (sin plazos duros para el exit).

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Carlos Casanueva

Verticales del Fondo Rango Ticket de Inversion Destino geografico
Fund Verticals en USD (incluye follow-on) | de lainversion
Investment Ticket Range in Geographic
USD (includes follow-on) Destination of the
Investment
AGNOSTIC De 500k a 1M Regional (LATAM)
From 500k to 1M Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Botanical Solutions, Evoting, Osoji Robotics, SoyFocus

Business experience, international presence (Chile, Peru, Colombia, Ecuador, Spain), national
and international contact networks, long-term vision (no hard deadlines for exit).
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Administradora / General Partner

Equitas Management Partners S.A.

Fondos Administrados
Managed Funds

Equitas Capital Il - Desarrollo
y Crecimiento

Equitas Capital Ill - Etapas
Tempranas

Equitas Capital | (cerrado a
nuevas inversiones)
(closed to new investments)

Equitas Capital Il (cerrado a
nuevas inversiones)
(closed to new investments)

Tamano Objetivo (en MM
USD)
Target Size (in MM USD)

60

40

35

35

Web / Web

www.equitas.cl

Verticales del Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC

AGNOSTIC

AGNOSTIC

AGNOSTIC

Gestores de la Administradora / Managing Partners

M. Cristian Shea, Vicente Pérez

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 5M a 10M
From 5M to 10M

De 1M a 5M
From 1M to 5M

Destino geografico de la inversion
Geographic Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del
portafolio

Name of all the Startups in the
Portfolio

Mostos Pacifico, Cerro Capurata

Naviera Antartica, Soymomo

78



>ACVC
ANNUAL REPORT 2024

Fen™
Ventures.

Administradora / General Partner

Administradora Fen Capital SA

Fondos Administrados
Managed Funds

Fondo de Inversion Privado Fen
Bio Ventures | (cerrado a nuevas
inversiones)

(closed to new investments)

Fondo de Inversion Privado Fen
Ventures Il (cerrado a nuevas
inversiones)

(closed to new investments)

Fen Ventures lll Fund LP

Valor Agregado / Value Added

Nuestro trabajo comprometido, exigente y riguroso que se aprecia en nuestro profesionalismo
y conocida trayectoria. Gran red de de contactos en Chile, y desde hace dos anos que la
expandimos a todo Latam y EE.UU, especialmente con parte del equipo basado en México y

Miami.

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

2

21

21

Web / Web

www. fenventures.com

Verticales del
Fondo
Fund Verticals

BIOTECH/
HEALTHTECH

AGNOSTIC

AGNOSTIC

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 1M a 5M
From 1M to 5M

Destino geografico de la inversion
Geographic Destination of the Investment

Nacional
National

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Cristobal Silva B., Ricardo Levy, José Antonio Jiménez, Eduardo Beffermann

Nombre de todas las startups del
portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Simetrik, Lenk (antes Philippo),
Shinkansen, Leasity, Wynwood House,
Michroma, Splight, Dapta, Kunzapp,
Human Forest, Bioeutectics.

Our committed, demanding, and rigorous work can be noted in our competence and well-known
track record. We have an extensive network of contacts in Chile, and two years ago we expanded
it to all Latin America and the US, especially with part of the team based in Mexico and Miami.
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Administradora / General Partner

FYNSA AGF

Fondos Administrados
Managed Funds

Venture Capital | (cerrado
a nuevas inversiones)
(closed to new
investments)

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

10

Web / Web

www.fynsa.cl

Verticales del Fondo
Fund Verticals

FINTECH/INSURTECH
ECOMMERCE/MARKETPLACE

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Cristian Donoso, Martin Ledn

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio
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Administradora / General Partner

The Ganesha Lab

Web / Web Gestores de la Administradora / Managing Partners

www.theganeshalab.com
www.theganeshafund.decilehub.com

Markus Schreyer, Juan Carlos Mufoz

Fondos Administrados
Managed Funds

Ganesha Lab Fund |, LP

Tamano Objetivo (en MM
USD)
Target Size (in MM USD)

10

Verticales del Fondo
Fund Verticals

BIOTECH/HEALTHTECH
AGTECH/FOODTECH

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

Hasta 500k
Up to 500k

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups
del portafolio

Name of all the Startups in the
Portfolio

Delee Corp, Arcomedlab

Valor Agregado / Value Added

Estrategia Flywheel que combina trayectoria, imagen de marca y experiencia del ecosistema TGL ~ Flywheel strategy combining track record, brand image and expertise of the TGL ecosystem with
con la financiacion para brindar acceso a capital. the fundability to provide capital access.

81



>ACVC
ANNUAL REPORT 2024

Administradora / General Partner

Genesis Ventures

Fondos Administrados Tamano Objetivo (en MM
Managed Funds USD)
Target Size (in MM USD)

Genesis Ventures | (cerrado a 24
nuevas inversiones)
(closed to new investments)

Cleantech Ventures 60
Solartech H2 300
South North Ventures | 75
Genesis Ventures Il (cerrado a 45

nuevas inversiones)
(closed to new investments)

Valor Agregado / Value Added

Redes de contacto internacionales, smart money, experiencia en potenciamiento y escalabilidad

de proyectos en etapa temprana.

Web / Web

www.genesisventures.vc

Verticales del Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC

MINING/ENERGY

MINING/ENERGY

AGNOSTIC

AGNOSTIC

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Andrés Meirovich, Rodrigo Castro

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 1M a 5M
From 1M to 5M

De 1M a 5M
From 1M to 5M

De 1M a 5M
From 1M to 5M

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nacional
National

Nacional
National

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Global
Global

Nombre de todas las startups
del portafolio

Name of all the Startups in the
Portfolio

OCHS, Cruce, Candelaria

International contact network, Smart Money, experience in empowerment and scalability of early
stage projects.
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Administradora / General Partner

Venture Institute S.C

Fondos Administrados
Managed Funds

ALLVP IV

ALLVP IIl (cerrado a nuevas inversiones)
(closed to new investments)

Venture Innovation Fund Il (cerrado a
nuevas inversiones)
(closed to new investments)

Seed Innovation Trust | (cerrado a
nuevas inversiones)
(closed to new investments)

Valor Agregado / Value Added

Experiencia técnica, operativa, financiera, legal y estratégica, con maxima generacion de valor
para emprendedores y sus inversionistas. Estilo boutique de aproximarse al VC, que lo hace
altamente selectivo, con valor agregado elevado y un inversionista con alto impacto. Actividades
para agregar valor en inversiones, operaciones y de desarrollo de estrategias digitales, que
ayudan en la estructuracién de equipos, futuras rondas, estrategias de marketing y aperturas de

mercado, entre otros.

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

150

85

36

Web / Web

www. hi.vc

Verticales del Fondo
Fund Verticals

PROPTECH/CONSTRUTECH, EDTECH, FINTECH/INSURTECH,
MOBILITY/LOGISTICS, SMART CITY, AGTECH/FOODTECH,
BIOTECH/HEALTHTECH, ECOMMERCE/MARKETPLACE,
PROPTECH/, CONSTRUTECH

PROPTECH/CONSTRUTECH, EDTECH, FINTECH/INSURTECH,
MOBILITY/LOGISTICS, SMART CITY, AGTECH/FOODTECH,
ECOMMERCE/MARKETPLACE, PROPTECH/CONSTRUTECH

ECOMMERCE/MARKETPLACE, FINTECH/INSURTECH, SMART
CITY, HUMAN CAPITAL, ENERGY

ECOMMERCE/MARKETPLACE, FINTECH/INSURTECH, SMART
CITY, HUMAN CAPITAL

Rango Ticket de
Inversion en USD

(incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

De 1M a 5M

De 5M a 10M
From 1M to 5M
From 5M to 10M

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Destino geografico

de lainversion
Geographic
Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

ALLVP GP IV, LLC; ALLVP Fund IlIGP, LLC; Venture Partners GP Il, LP; Venture Insitute Partners

Nombre de todas las
startups del portafolio
Name of all the Startups
in the Portfolio

Senzai / Shinkansen

Technical, operational, financial, legal and strategic experience, with maximum value generation
for entrepreneurs and their investors. Boutique style of approaching the VC, which makes it
highly selective, with high added value and a high impact investor. Activities to add value in
investments, operations and the development of digital strategies, which help in the structuring
of teams, future rounds, marketing strategies, and market openings, among others.
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Administradora / General Partner

Imagine

Fondos Administrados
Managed Funds

Imagine Ventures |

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

5

Valor Agregado / Value Added

El fondo nace desde Imagine con todo el know-how, redes y metodologias de la aceleradora, lo
cual nos permite generar una propuesta de valor mas integral y cercana a los emprendedores.
Hemos creado red mundial para crear negocios y oportunidades de inversion con +60
corporativos, +30 aceleradoras, +25 VCs y 5 instituciones gubernamentales, VC Lab Partnership.

Web / Web

www.imagineventures.tech

Verticales del Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC
FINTECH/INSURTECH
DATA ANALYTICS

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

Hasta 500k
Up to 500k

Javier Cueto, Eduardo Tastets

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Avanzo, Beeok, Velocity, WeKall, MiEmpeno

The fund was born from Imagine with all the know-how, networks and methodologies of

the Accelerator, which allows generating a more comprehensive value proposition, closer to
entrepreneurs. We have a global network to create business and investment opportunities with
+60 Corporates, +30 Accelerators, +25 VCs and 5 Government Institutions, VC Lab Partnership.
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INVERSIONES
CONSOLIDADAS

Administradora / General Partner

Inversiones Consolidadas

Fondos Administrados
Managed Funds

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

Valor Agregado / Value Added

Conexiones con fondos, Family Offices y corporativos en la region, ademas de una amplia
experiencia corporativa y de inversiones. Por otro lado, somos capital paciente y con vision

estratégica y de largo plazo.

Verticales del Fondo
Fund Verticals

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Rodrigo Swett, Santiago Honorato

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 1M a 5M
Up to 500k

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

and long-term vision.

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Connections with funds, Family Offices, and corporations in the region, in addition to extensive
corporate and investment experience. On the other hand, we are patient capital with a strategic
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Administradora / General Partner Web / Web Gestores de la Administradora / Managing Partners

Invexor Venture Partners WWW.invexor.com Jorge Rodriguez, Joaquin Koster
Fondos Administrados Tamano Objetivo (en MM | Verticales del Fondo Rango Ticket de Inversion en Destino geografico de la inversion Nombre de todas las startups del
Managed Funds USD) Fund Verticals USD (incluye follow-on) Geographic Destination of the portafolio
Target Size (in MM USD) Investment Ticket Range in USD Investment Name of all the Startups in the
(includes follow-on) Portfolio
Invexor Innovation | (cerrado 12,4 AGNOSTIC De 1M a 5M Regional (LATAM)
a nuevas inversiones) From 1M to 5M Regional (LATAM)

(closed to new investments)

Invexor Innovation Il (cerrado 9,1 AGNOSTIC Nacional
a nuevas inversiones) National
(closed to new investments)

Invexor Discovery-1 14,9 AGNOSTIC De 1M a 5M Nacional AdClean Tech, Yourney, iHunt,
From 1M to 5M National Lazarillo, Gregario, Edipro,
Deepview, Medsolution
Invexor Discovery-2 11,1 AGNOSTIC De 1M a 5M Nacional En proceso de Scouting
From 1M to 5M National In Scouting process
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Administradora / General Partner

Kayyak Ventures

Fondos Administrados
Managed Funds

KAYYAK | LP (cerrado a
nuevas inversiones)
(closed to new
investments)

KAYYAK Il LP

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

80

90

Valor Agregado / Value Added

Web / Web

www.kayyakventures.com

Verticales del Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC

AGNOSTIC

Gente, desarrollo de negocio, fundraising, gobernanza corporativa.

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 1M A5M
From 1M to 5M

Andrés Pesce, Cristobal Silva, Sofia Grez

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Fracttal, Enerlink

People, Business Development, Fundraising, Corporate Governance.
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Administradora / General Partner

Manutara Capital S.A.

Fondos Administrados
Managed Funds

Manutara Il - Founders Fund
FIP

Manutara | - Etapas Tempranas
Tecnologicas FIP (cerrado a
nuevas inversiones)

(closed to new investments)

Valor Agregado / Value Added

Redes con Draper Venture Network, Wavemaker, fondos en India y redes de emprendedores

exitosos.

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

28

18

Web / Web

www.manutaraventures.com

Verticales del Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC

AGNOSTIC

Rango Ticket de Inversion
en USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

De 500k a 1M
From 500k to 1M

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Manutara Capital

Destino geografico
de la inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nacional
National

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Rhinobird, Ipsum, Passport, Camel Secure, Opencasa, Barracks,
Rocketbot, GoQuantum, Xepelin, Iwana Cash, Etpay, LunarCrush,
Velocity X, Almacén Gurd, Koywe

Networks with Draper Venture Network, Wavemaker, funds in India and successful entrepreneurs
network.
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Administradora / General Partner

Morro Ventures

Fondos Administrados
Managed Funds

MV-|

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

20

Valor Agregado / Value Added

Experiencia de manager escalando compaiiias en la region, aporte de capital y deuda, trampolin

para EE.UU.

Web / Web

Www.morroventures.com

Verticales del Fondo
Fund Verticals

FINTECH/INSURTECH
AGNOSTIC

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 500k a 1M
From 500k to 1M

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

springboard for the US.

Cyril Medunia, Allison Kern, José Tomas Echeverria

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Cumplo, Chattigo, Wisboo, LendingPoint,
Datawifi, Raincoat, Alana, Andiago, Andeno,
OccamzRazor, Runa, Red Atlas, Kiwi Credit,
Hyperion, Leal, Toteat, Wift, Olé life,
Carbonwave, Zenpli, Moonflow

Manager experience scaling companies in the region, capital and debt contribution,
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Administradora / General Partner

Nakama Ventures

Fondos Administrados
Managed Funds

Hero Venture Capital
LP

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

6

Valor Agregado / Value Added

Fundado por emprendedores. Conocimiento sobre temas tecnologicos. Acompainamiento

estratégico.

Web / Web

https://nakama.ventures/

Verticales del Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

Hasta 500k
Up to 500k

Cristian Tala, Nicolas Ulloa, Antonia Brahm

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Hackmetrix, Reversso, Kipp, banca.me, Wibo,
Keiron, LicitaLab

Founded by entrepreneurs. Knowledge of technological issues. Strategic support.
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Administradora / General Partner Web / Web Gestores de la Administradora / Managing Partners

SCREEN CAPITAL S.A www.screencapital.cl Joyce Zylberberg, Tatiana Emden
Fondos Administrados Tamano Objetivo Verticales del Fondo Rango Ticket de Inversion Destino geografico Nombre de todas las startups del portafolio
Managed Funds (en MM USD) Fund Verticals en USD (incluye follow-on) | de lainversion Name of all the Startups in the Portfolio
Target Size (in MM Investment Ticket Range in Geographic
USD) USD (includes follow-on) Destination of the
Investment
Screen One 20 SPORTS/ENTERTAINMENT | De 1M a5M Regional (LATAM) Storya, 7395 Media, Fabula Screen, Neverend
From 1M to 5M Regional (LATAM) Entertainment
Screen |l 20 SPORTS/ENTERTAINMENT | De 1M a5M Regional (LATAM)
From 1M to 5M Regional (LATAM)

Valor Agregado / Value Added

Unico FIP en Chile y LATAM de estas caracteristicas. Contenido audiovisual para plataforma The only Private Investment Fund in Chile and LATAM with these characteristics. Audiovisual
streaming y cine. Inversion en empresas del sector entertainment y mediatech. content for streaming and cinema platforms. Investment in companies in the entertainment and
mediatech sector.
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Administradora / General Partner

SDK Sudamerik

Fondos Administrados
Managed Funds

Fondo Impact Investment
(cerrado a nuevas inversiones)
(closed to new investments)

Fondo Turismo Sustentable

Valor Agregado / Value Added

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

33

28

Web / Web

www.sudamerik.net

Verticales del Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC

TRAVEL/TOURISM

Fondo de impacto, fondo de vertical en turismo sostenible (Unico en Latam).

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Eduardo Jaramillo, Eduardo Carmona

Rango Ticket de Inversion
en USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

De 500k a 1M
From 500k to 1M

Destino geografico
de la inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Nacional
National

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Nativa, Go Feels

Impact fund, vertical fund in sustainable tourism (unique in Latin America).
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Administradora / General Partner

Sudlich Capital

Fondos Administrados
Managed Funds

Exploradores |

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

22

Valor Agregado / Value Added

Fondo local especializado en las industrias de Agriy Food, de impacto y con foco regional.

Web / Web

www.sudlich.cl

Verticales del Fondo
Fund Verticals

AGTECH/FOODTECH
BIOTECH/HEALTHTECH

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Anton Felmer, Maxime Freyss

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 500k a 1M
From 500k to 1M

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Rubisco Biotechnology, Bifidice, Neocrop
Technologies, Bybug

Local fund specialized in the Agri and Food industries, impactful and with a regional focus.
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@TARAM
CAPITAL

Administradora / General Partner

Administradora Taram Capital SA

Fondos Administrados | Tamano Objetivo

Managed Funds (en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

FIP B2B Venture 20

Growth

Valor Agregado / Value Added

Partnership con corporativo y presencia en Miami.

Web / Web

www.taramcapital.com

Verticales del Fondo
Fund Verticals

DATA ANALYTICS
ECOMMERCE/MARKETPLACE
MOBILITY/LOGISTICS

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 1M a 5M
From 1M to 5M

Partnership with corporate and presence in Miami.

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Global
Global

Felipe Camposano, Christian Onetto, Francisco Marin

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

YAPP, Global Shopex, LAP Marketplace,
Teselagen, SoyFocus, Simpliroute, Webdox,
Lirmi,Radar, HealthAtom, Regcheq
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Administradora / General Partner

The Venture City

Fondos
Administrados
Managed
Funds

TVC Seed

TVC Fund |

TVC Fund II

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

52

72

Valor Agregado / Value Added

Verticales
del Fondo
Fund
Verticals

AGNOSTIC

AGNOSTIC

AGNOSTIC

Data driven, equipo que se convirtio en financista.
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Web / Web

www.theventure.city

Rango Ticket de Inversion
en USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

Hasta 500k
Up to 500k

De 1M a 5M
From 1M to 5M

De 1M a 5M
From 1M to 5M

Destino geografico
de la inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Americasy EMEA
Americasy EMEA

Americasy EMEA
Americasy EMEA

Americasy EMEA
Americasy EMEA

Gestores de la Administradora / Managing Partners

The Venture City

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

1doc3, AdLaunch, Aervio, Aidaly, Airning, Alba, Barkibu, Base, Beams, Bfore.ai, bitphy, Boopos,
Cajero, CityCop, Climber, Coachbetter, Comigo, Condofy, Coodesh, Count, Daycation, Delitbee,
Digital Innovation One, Dixper, Emasters, Epica.ai, Erudit, Eventtia, Explorest, FestalLab, Finbits,
Flourish Savings, Fridai, Fuell, GamerSafer, Gigapay, Goin, Harmony, InstaFit, Internxt, Jobartis,
Joyners, Kronte, Lessonbee, Meetfox, MO, Labs, Musicasa, Outloud.ai, Paloma, Health, Peoople,
Plexigrid, PliPag, Qempo, Reloadly, rely.io, Smowltech, Softcube, Squadra, Sturdy, Suscrip, Talli,
Tansley, Taste it, The FastMind, TonicApp, Trakto, Tucuvi, tusdatos.co, uelz, uMore, Uniwhere,
uSizy, USYNCRO, Wannalisn, WeFish, Wisecut, Woom, yieldPass, Zokri

1doc3, Barkibu, Base, Boatsetter, Cabify, Constella, EnjoyHQ, Finconecta, Fluvip, Glamping Hub,
Hogaru, Jobartis, Levee, Nalej, Optimus Ride, Pixlee, Playground, Recargapay, Returnly, Rocket,
Simpliroute, Spotahome, Thefastmind

Tiny Health, TheLastGameboard, Simpliroute, Count, Reoloadly, Plexigrid, Dixper, Beams, Boba,
OlaGG, Belo, Devengo, AMGI

Data driven, team of operators turned funders.
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VENTURANCE

ALTERNATIVE ASSETS

Administradora / General Partner

Venturance Alternative Assets

Fondos Administrados
Managed Funds

Zentynel

FIP Alerce VC (cerrado
a nuevas inversiones)
(closed to new
investments)

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

20

16

Web / Web

www.venturance.cl

Verticales del Fondo
Fund Verticals

BIOTECH/HEALTHTECH
AGTECH/FOODTECH

BIOTECH/HEALTHTECH
AGTECH/FOODTECH
AGNOSTIC

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 1M a 5M
From 1M to 5M

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Venturance Alternative Assets

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nacional
National

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Autem, Multiplai, Microterra, IsaLab, Samay,
Harmony, Learning to Sleep, Xeptiva
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Administradora / General Partner

WeBoost

Fondos Administrados
Managed Funds

FIP WeBoost

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

17

Valor Agregado / Value Added

Foco en el escalamiento acelerado en Latam. Proceso de escalamiento. Fondo hands-on con

Web / Web

weboost.vc

Verticales del Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC

socios emprendedores. Red de fast-landing en Latam.

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Cristian Velasco Larach, Marcelo Diaz Bowen

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 1M a 5M
From 1M to 5M

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

partners. Fast-landing network in Latam.

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Flycrew, Camel Secure, Cotalker, Wheel The
World, RAYO, Legria, Wited, Teselagen, Sodtrack

Focus on accelerated scaling in Latam. Escalation process. Hands-on fund with entrepreneurial
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Administradora / General Partner

Agunsa Lab

Fondos Administrados
Managed Funds

Fund |

Tamano Objetivo (en
MM USD)
Target Size (in MM USD)

Web / Web

www.agunsa-lab.com

Verticales del
Fondo
Fund Verticals

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Alfonso Torres, Andrés Schultz

Rango Ticket de Inversion en Destino geografico de la inversion
USD (incluye follow-on) Geographic Destination of the
Investment Ticket Range in USD Investment

(includes follow-on)

Nacional
National

Nombre de todas las startups del
portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio
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Administradora / General Partner

BanChile Inversiones

Fondos Administrados
Managed Funds

FIP Social |

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

1,3

Verticales del Fondo
Fund Verticals

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Banchile / Pontificia Universidad Catolica

Rango Ticket de Inversion
en USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

Destino geografico
de la inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Nacional
National

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio
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Administradora / General Partner

BICECORP

Fondos Administrados Tamano Objetivo

Managed Funds (en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

BICE Ventures

Valor Agregado / Value Added

Busca invertir en startups tecnolégicas e innovadoras que generen sinergias y se complementen
con sus negocios principales, brindando know-how y nuevas oportunidades de crecimiento para
ambos. Ofrece un equipo dedicado para apoyar a las startups en su crecimiento, apalancandose
del ecosistema BICE, entregandoles acceso preferencial a infraestructura financiera y desarrollo

de productos, y ademas a BICE como Venture Client.

Web / Web

www.biceventures.com

Verticales del Fondo
Fund Verticals

FINTECH/INSURTECH
OTHER

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Guillermo Ferraro, Cecilia Martinez, Domingo Garcia

Rango Ticket de Inversion
en USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

Hasta 500k

De 500k a 1M
Up to 500k
From 500k to 1M

Destino geografico
de la inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

BICE as a Venture Client.

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Shinkansen, Datamart

It seeks to invest in technological and innovative startups that generate synergies and
complement its main businesses, providing know-how and new growth opportunities for both.
It offers a dedicated team to support startups in their growth, leveraging the BICE ecosystem,
giving them preferential access to financial infrastructure and product development, and also
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o v/

Administradora / General Partner

CMPC Ventures

Fondos Administrados
Managed Funds

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

100

Web / Web

www.cmpcventures.com

Verticales del Fondo
Fund Verticals

OTHER
AGNOSTIC

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Bernardita Araya, Geofrey Gonzalez, Viviana Hermosilla, Anna Niittyla,
Evelyn Von Bischhoffshausen

Rango Ticket de Inversion
en USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

De 1M a 5M
From 1M to 5M

Destino geografico
de la inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Global
Global

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Strong by form, Boxia, Nordic Bioproducts Group,
Woamy, Pulpex
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Administradora / General Partner

Consorcio

Fondos Administrados
Managed Funds

CVC

Valor Agregado / Value Added

Se busca tener participaciones minoritarias en startups que nos aporten valor, complementando

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

15 (balance sheet)

Web / Web

WWW.consorcio.cl

Verticales del Fondo
Fund Verticals

FINTECH/INSURTECH
PROPTECH/CONSTRUTECH
LEGALTECH

los negocios de Consorcio de manera agil, disruptiva e innovadora.

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Renato Sepulveda, Tomas Zavala, Cristébal Sarquis, Josefina Aguila,
Paula Uribe, Alvaro Larrain

Rango Ticket de Inversion
en USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

De 1M a 2M
From 1M to 2M

Destino geografico
de la inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Global
Global

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Pago Facil, PolicyMe, Rocketbot, Regcheq, Raincoat,
Elegir Seguro

The aim is to have minority stakes in startups that add value to us, complementing Consorcio’s

businesses in an agile, disruptive, and innovative way.
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Administradora / General Partner

Digevo Ventures

Fondos Administrados
Managed Funds

Digevo - Company
Builder

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

Valor Agregado / Value Added

Web / Web

www.digevo.com

Verticales del Fondo
Fund Verticals

MARKETING
AGNOSTIC

IA, Network y operacion en Latam, direccidn estratégica.

Rango Ticket de Inversion
en USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

De 500k a 1M
From 500k to 1M

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Stefanie Sherman

Destino geografico
de la inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Smartia, Omia, Zanafit, Digevo Ads, SendIA, Mundo Games,
|zzimed by Digevo

|IA, Network and Latam operation, strategic direction.
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Emasa Ventures

Fondos Administrados
Managed Funds

Fondo de Inversion Privado
Emasa Mobility Ventures |

Valor Agregado / Value Added

Capacidades de integracion para escalamiento en Latam: Chile, Per( y Colombia. Acceso
preferente a Emasa Mobility Hub: Primer Hub de movilidad de Latinoamérica. Programa de

beneficios con partners.
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Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

20

Web / Web

www.emasaventures.com

Verticales del Fondo
Fund Verticals

MOBILITY/LOGISTICS

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Arsenio Fernandez, Sebastian Diaz, Victor Ide

Rango Ticket de Inversion
en USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

De 500k a 1M
From 500k to 1M

Destino geografico
de la inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Jooycar

Integration capabilities for scaling in Latam: Chile, Peru and Colombia. Preferential access to
Emasa Mobility Hub: First mobility hub in Latin America. Partner benefits program.
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Administradora / General Partner

Falabella Ventures

Fondos Administrados
Managed Funds

Tamano Objetivo (en
MM USD)
Target Size (in MM USD)

10 (anuales)

Valor Agregado / Value Added

Socios estratégicos para apoyar a las startups en su crecimiento, internacionalizacion e

Web / Web

www.investors.falabella.com

Verticales del Fondo
Fund Verticals

ECOMMERCE/MARKETPLACE
FINTECH/INSURTECH
MOBILITY/LOGISTICS

implementacion en los distintos negocios del grupo Falabella.

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

De 1M a 5M
From 1M to 5M

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination
of the Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Arturo Zacharias, Nicolas Melero, Marita Schmutzer

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Chazki, Pismo, Simpliroute, Zippedi, Datamart,
Rankmi, Simetrik

Strategic partners to support startups growth, internationalization and implementation in

the different businesses of the Falabella group.
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Administradora / General Partner

Guil Mobility Ventures

Fondos
Administrados
Managed Funds

Guil Company

Guil CvC

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

85

85

Valor Agregado / Value Added

Estructura de apoyo del company builder (Tech, Talent, Method), Grupo Kaufmann Chile, Perd,

Centroamérica.

Web / Web

www.guilventures.com

Verticales del Fondo
Fund Verticals

SHARED ECONOMY
MOBILITY/LOGISTICS
SMART CITY
ECOMMERCE/MARKETPLACE

SHARED ECONOMY
MOBILITY/LOGISTICS
SMART CITY
ECOMMERCE/MARKETPLACE

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Rango Ticket de Inversion en USD
(incluye follow-on)

Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 500k a 1M
From 500k to 1M

De 500k a 1M
From 500k to 1M

America.

Destino geografico de la inversion
Geographic Destination of the
Investment

Global
Global

Global
Global

Mauricio Morales, Eduardo Martinez, Felipe Rivera, José Tomas Castro

Nombre de todas las startups del
portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Awto, CargoCollective, Simbiotech

SUPs: Kupos, Velocity-X, Galgo, Human
Forest

Fondos: Mobility Fund, Mobilion, Antler,
Maniv, IDC

Company builder support structure (Tech, Talent, Method), Kaufmann Group Chile, Peru, Central
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Administradora / General Partner

Krealo

Fondos Administrados
Managed Funds

Tamano Objetivo (en
MM USD)
Target Size (in MM USD)

Valor Agregado / Value Added

Apoyo en el People, Cybersecurity, Data and Growth. Posibilidad de apalancar recursos de

Web / Web

www.krealo.pe

Verticales del Fondo
Fund Verticals

FINTECH/INSURTECH
BIOTECH/HEALTHTECH
ECOMMERCE/MARKETPLACE

Credicorp para lograr objetivos. Socio estratégico a largo plazo.

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Credicorp (NYSE:BAP)

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

Supportin People, Cybersecurity, Data and Growth. Possibility of leveraging Credicorp resources
to reach objectives. Long-term strategic partner.

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination
of the Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Culqi, tenpo, tyba, Wally, Samishop, Monokera
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Administradora / General Partner

LarrainVial Asset Management

Fondos Administrados
Managed Funds

Fondo Capital Privado
Latam |

Tamano Objetivo (en
MM USD)
Target Size (in MM USD)

15

Valor Agregado / Value Added

Acceso a cartera de clientes de alto patrimonio, que pueden ser inversionistas, socios
comerciales o clientes de las startups. Presencia regional con redes de contacto en todo Latam.

Web / Web

www.lvassetmanagement.com

Verticales del Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC

Asesoria financiera y acceso a servicios de apertura en bolsa, JV, M&A.

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

De 500k a 1M
From 500k to 1M

Enrique Fernandez

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination
of the Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

TIMining, Keiron, Almacén Gurd, Duemint

Access to a portfolio of high net worth clients, who may be investors, business partners or clients

and access to opening services, JV, M&A.

of the startups. Regional presence with contact networks throughout Latam. Financial advice
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Administradora / General Partner

Orden Capital

Fondos Administrados
Managed Funds

Sable VC

Tamano Objetivo (en
MM USD)
Target Size (in MM USD)

10

Web / Web

www.sable.lat

Verticales del Fondo
Fund Verticals

ECOMMERCE/MARKETPLACE
FINTECH/INSURTECH
AGNOSTIC

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Héctor Gémez, Federico Alvarez, Bastian Girardi

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

Hasta 500k

De 500k a 1M
Up to 500k
From 500k to 1M

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination
of the Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Fingo, Cincel, Transa tu Auto, Regcheq, Happ, Bewell,
Riivi, Talana, Ordename
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Administradora / General Partner

SQM Lithium Ventures

Fondos Administrados
Managed Funds

Tamano Objetivo (en
MM USD)
Target Size (in MM USD)

40

Valor Agregado / Value Added

Financiamiento inteligente desde etapas tempranas, acompafiamiento estratégico, acceso a

Web / Web
https://sgmlitio.cl

Verticales del Fondo
Fund Verticals

GREENTECH/CLEANTECH
MINING/ENERGY
MOBILITY/LOGISTICS

redes locales y globales, reconocimiento de marca, acceso a la Comunidad SQM.

Gestores de la Administradora / Managing Partners

SQM Lithium Ventures
Fondo de Capital de Riesgo Corporativo de SQM Litio

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in
USD (includes follow-on)

De 1M a 5M
From 1M to 5M

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination
of the Investment

Global
Global

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Altilium Clean Technology, Electric Era, Salinity
Solutions, Movener, Terraline

Intelligent financing from early stages, strategic support, access to local and global networks,

brand recognition, and access to the SQM community.
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Administradora / General Partner

Wayra Hispam

Fondos
Administrados
Managed Funds

Wayra Hispam

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

20

Valor Agregado / Value Added

Negocio con Telefonica.
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Verticales del
Fondo
Fund Verticals

AGNOSTIC

Web / Web

www.hispam.wayra.com

Rango Ticket de
Inversion en USD
(incluye follow-on)
Investment Ticket Range
in USD (includes follow-
on)

Hasta 500k
Up to 500k

Destino
geografico de la
inversion
Geographic
Destination of the
Investment

Regional (LATAM)
Regional (LATAM)

Gestores de la Administradora / Managing Partners

Wayra

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Colektia, UnDosTres, Fluvip, Winclap, Banquish, Wise CX, Hybrico, Zapping, Vinco,
Busbud, Trocafone, Rebus, Wherex, Vozy Inc, ADDI, Auravant, Comunidad Feliz, Hogaru,
VU, Autofact, Retrypay, Kriptos, Crehana, Atlantia Search, Omnix, Nubity, U-Planner,
Beamer, Kubo Financiero, Viajala, Rocket Pin, Papumba, Blended, FirstJob, We
Technologies, Webdox, Nubimetrics , ePayco, Producteca, SimpliRoute, Pulpomatic,
Tarefa, GoQuantum, Descifra, Hacku, Camonapp, Mobijob, Synapbox , Poliglota, Rocket
Pin, Cuart, Ohmyfi, Ipsum, Restaurant.pe, Dashfleet, Datagran, Cinemad, 1DOC3,
Decidata, Wivo, SincroPool, Fitco, Plazapoints, Vendty, Usound , Imix, AMS, Botbit,
Decidata, Solera, Mobile, Decidata, MapSalud, SinCola, Cloner, Chazki, Swifteam,
Widow Games, Alkilautos, Tiendapp , RAS (Robotic / Air Systems), FieldWy, BrandMe,
Increase Cards, Farmapp, Consultoriomovil, Inipop, TuVideoCv, Turuta, Nazar, Luxelare,
Climo, Bquate, Aprendiendo.la, Boxiestoys, TOWI, Peiky, Viaedu, Celotor, Retail, Sights,
Postedin, Hitmap, Less , Moova, Alfred, Simetrik, Aora

Business with Telefénica.
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Administradora / General Partner

Copec Wind Ventures

Fondos Administrados
Managed Funds

Copec WIND Ventures

Tamano Objetivo
(en MM USD)
Target Size (in MM
USD)

1 a5 porinversion
1to 5 per
investment

Valor Agregado / Value Added

Acceso global a Latam, escalamiento y expansion de negocio formando partnerships con Copec,

Web / Web

www.windventures.vc

Verticales del Fondo
Fund Verticals

MOBILITY/LOGISTICS
MINING/ENERGY
RETAIL

marca lider en distribucién de combustibles en Chile.

Gestores de la Administradesan/ Managing Partners

Rango Ticket de Inversion en
USD (incluye follow-on)
Investment Ticket Range in USD
(includes follow-on)

De 1M a 5M
From 1M to 5M

Brian Walsh, Leonardo Ljubetic

Destino geografico de la
inversion

Geographic Destination of the
Investment

Global
Global

Nombre de todas las startups del portafolio
Name of all the Startups in the Portfolio

Turntide, 75F, Omnidian, Yotta Energy, H2Pro,
SOURCE, Xeal, ClearFlame, Picafuel, Ara Screens,
Chiper, Grabango, Yummy, Busbud , Zoomo,
STEM, Ampere Energy, Wallbox, ResonantLink,
Migrante Holdings (Galgo)

Global access to Latin America, business scaling, and expansion by forming partnerships with
Copec, a leading brand in fuel distribution in Chile.
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Administradora / General Partner

Instituto Internacional para la Innovacion Empresarial,

3IE (Universidad Técnica Federico Santa Maria)

Programas
Programs

Conecta3

Despega Tu
Emprendimiento

Scaleup Ventures

Foco
Focus

Startups Tecnolodgicas
Tech startups

Startups Tecnolodgicas
Tech startups

Startups Tecnologicas
Tech startups

Gestores del Fondo / Managing Partners

Andrés Castillo

Modalidad de postulacion
Application modality

Ventanillas especificas
(noviembre)

Specific windows
(November)

Ventanillas especificas
(agosto)
Specific windows (August)

Ventanillas especificas
(sin definir)

Specific windows (date not
defined)

Etapa
Stage

Pre-incubacion (ideas)
Pre-incubation (ideas)

Incubacion (validacion)
Incubation (validation)

Aceleracion (expansion)
Acceleration (expansion)

www.3ie.usm.cl

3IE es la incubadora de negocios de la Universidad Técnica Federico Santa Maria. Tiene como principal objetivo
apoyar el desarrollo, puesta en marcha, y escalamiento de emprendimientos de base tecnoldgica, con mérito
innovador y alto potencial de crecimiento, lo que se materializa a través de la ejecucion de distintos programas
orientados a emprendimientos de distintos niveles de madurez, colaborando con distintos actores del ecosistema
de emprendimiento nacional e internacional.
3IE is the business incubator of the Federico Santa Maria Technical University. Its main objective is to support the
development, start-up, and scaling of technology-based ventures with innovative merit and high growth potential. This
is carried out through the execution of several programs aimed at ventures of different maturity levels, collaborating
with different actors of the national and international entrepreneurship ecosystem.

Verticales del programa
Program Verticals

AGNOSTIC

AGNOSTIC

AGNOSTIC

Destino geografico de la
inversion

Geographic destination of
the investment

Nacional
National

Nacional
National

Nacional
National

Portafolio historico
(nimero total de startups)
Historical portfolio (total
number of startups)

Casos representativos
Representative cases 13
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Administradora / General Partner

ACELERA LATAM

Programas
Programs

ALGEN

GEODESIC

VentureDeal

Foco
Focus

Fundraising program

Fundraising program

Stratgic advisory

Gestores del Fondo / Managing Partners
Eugenio Cantuarias, Sebastian Cabezas

Modalidad de
postulacion
Application modality

Ventanillas especificas
(marzo, junio, octubre)
Specific windows
(March, June, October)

Ventanillas especificas
(mayo, diciembre)
Specific windows (May,
December)

Ventanillas abierta
Open Window

Etapa
Stage

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

Verticales del
programa
Program Verticals

AGNOSTIC

BIOTECH/HEALTHTECH
AGTECH/FOODTECH
CLIMATETECH

AGNOSTIC

www.aceleralatam.cl

Aceleradoray VC enfocados en mejorar el desempefio de startups. A través de un enfoque centrado en crecimiento,

utilizan su experiencia, redes e inversion para apoyar a sus founders.
Accelerator and VC focused on enhancing the performance of startups. Through a growth-centric approach, they
leverage their expertise, networks, and investments to support their founders.

Valor Agregado / Beneficios
Value added / Benefits

Enfoque consultivo, acceso
a plataformas y redes de

inversionistas, mentoresy perks.

Consultative approach provides
access to platforms and networks
of investors, mentors, and perks.

Enfoque consultivo, acceso

a plataformas y redes de
inversionistas, mentoresy perks
Consultative approach provides
access to platforms and networks
of investors, mentors, and perks.

Enfoque consultivo, acceso

a plataformas y redes de
inversionistas, mentoresy perks
Consultative approach provides
access to platforms and networks
of investors, mentors, and perks.

Destino geografico de
la inversion
Geographic destination
of the investment

Nacional
National

Nacional
National

Nacional
National

Portafolio historico
(nGmero total de
startups)

Historical portfolio
(total number of
startups)

380

48

Casos representativos
Representative cases

Adara, Dropit, Outtrip,
GooHaus, BitBottles,
Zwippe, Muyme

ByBug, Soquimat, Qumir
Nano, Caligenia, Airflux

SporaBiotech,
AINTECH, Exacta
BioScience, Bonex, Pop
Estate, STICTA, Carga
Inteligente, Lanek,
Riverpla
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Administradora / General Partner

Hub APTA

Programas
Programs

Fill the
Gap

Builder

Gestores del Fondo / Managing Partners

Varinka Farren, Giselle Miranda, Felipe Cabezas

Foco
Focus

Programa para fortalecer las capacidades de
transferencia tecnologica de las innovaciones
generadas al interior de las instituciones socias y
aliadas. Proceso de acompanamiento al equipo,

con acciones para lograr la articulacion con la

industria y finalmente la transferencia tecnologica y
comercializacién en el mercado.

Program to strengthen the technology transfer capacities
of the innovations generated within partner and allied
institutions. Support process for the team, with actions to
achieve articulation with the industry and, ultimately, the
technology transfer and commercialization in the market.

Programa para promover y participar activamente en
la creacion, desarrollo y crecimiento de Empresas de
Base Cientifica Tecnoldgicas (EBCT) #MadelNNChileTM.
Utilizando metodologia Company Building y con
especial énfasis en el apoyo para la creacion de spin-off
y EBCTs en sus universidades.

Program to promote and actively participate in the
creation, development and growth of Technological
Science-Based Companies (EBCT) #MadeINNChileTM.
Using Company Building methodology, with special
emphasis on supporting the creation of spin-offs and
EBCTs at their universities.

Modalidad
de
postulacion
Application
modality

Ventanillas
especificas
(primer
semestre)
Open
Window
(first
semester)

Ventanillas
abierta
(segundo
semestre)
Open
Window
(second
semester)

Etapa
Stage

Incubacion
(validacion)
Incubation
(validation)

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

Verticales
del
programa
Program
Verticals

AGNOSTIC

AGNOSTIC

www.hubapta.com

Corporacion que cuenta con mas de 23 universidades y centros de formacion, con 100% de presencia en el
territorio nacional y con el 48% del I+D del pais. Especializada en potenciar el ecosistema de innovacion nacional,

para lograr que los desarrollos cientificos tecnoldgicos se conviertan en soluciones disponibles en el mercado para

todas las personas.

Corporation that has more than 23 universities and training centers, with 100% presence in the national territory
and with 48% of the country’s R&D. Specialized in promoting the national innovation ecosystem to ensure that
technological scientific developments become solutions available in the market for all people.

Valor Agregado / Beneficios
Value added / Benefits

Gestion activa, acompafiamiento,
simplificar administracion, feedback
experto, scouting y evaluacion
complementaria, reinversion

Active management, accompaniment,
simplify administration, feedback expert,
scouting, and complementary evaluation,
reinvestment.

Financiamiento de hasta S60MM,
acompafiamiento de cientificos,
empresarios y expertos en negocios
basados en ciencia, tecnologia e
innovacion; identificacion de talento
complementario para formacion de
equipos multidisciplinarios, networking.
Financing of up to S60MM, accompaniment
of scientists, entrepreneurs and business
experts based on science, technology

and innovation; Identification of
complementary talent for the creation of
multidisciplinary teams, networking.

Destino

geografico de

la inversion
Geographic
destination
of the

investment

Nacional
National

Nacional
National

Portafolio
histérico (hGdmero
total de startups)
Historical
portfolio (total
number of
startups)

24

Casos representativos
Representative cases

Probidtico UCO979c contra H
pylori, repelente natural contra
escarabajo del pino, iSlides
presentaciones interactivas, disco
de autolimpieza de estanques

para acuicultura, kit de deteccion
molecular de H pylori. UCO979c¢
probiotic against H pylori, natural
repellent against pine beetle, iSlides
interactive presentations, self-
cleaning disc for aquaculture ponds,
H pylori molecular detection kit

PEGASI, Aictive, COSMOS, LANEK,
Wildsense
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Kadai

APTA 56

Beyond
Academy

Woman
Power

Programa para generar impacto a través de la solucion de
problemas reales y retos futuros siendo un catalizador para que
mas tecnologias chilenas basadas en IA lleguen al mercado,
teniendo como eje principal la colaboracion, en alianza con la
empresa japonesa NTT DATA.

Program to generate impact through the solution of real problems
and future challenges, as a catalyst for more Chilean technologies
based on Al to reach the market, with collaboration as its main
axis, in alliance with the Japanese company NTT DATA.

Catalizar la innovacion en el mundo corporativo y el sector
publico, mediante tecnologias basadas en IA, para impulsar

la competitividad y el crecimiento social y econdémico, para
posicionar a Chile como el pais mas avanzado en |A de América
Latina. En alianza con CENIA, (Centro Nacional de Inteligencia
Artificial), OptIA (Observatorio PUblico para la Transparencia e
Inclusion Algoritmica), consultora britanica Ethical Intelligence.
Catalyze innovation in the corporate world and the public sector,
through Al-based technologies, to boost competitiveness and
social and economic growth, aiming to position Chile as the
most advanced country in Al in Latin America. In alliance with
CENIA, (National Center for Artificial Intelligence), OptIA (Public
Observatory for Transparency and Algorithmic Inclusion), Ethical
Intelligence British consultancy.

Programa basado en la metodologia Customer Discovery que
forma ainvestigadores de ciencias aplicadas en la exploracion
de necesidades de sus potenciales usuarios y clientes,
reorientando sus proyectos comercialmente para que obtengan
resultados de I+D de interés para la industria. Contempla

un bootcamp, sesiones semanales y mentorias en grupo,
mentorias individuales, y al menos 2 entrevistas semanales

a actores relevantes de la industria para validar o rechazar
hipotesis del modelo de negocios.

Program based on the Customer Discovery methodology that
trains applied science researchers in exploring the needs of their
potential users and clients, reorienting their projects commercially
so that they obtain R&D results of interest to the industry. It
includes a bootcamp, weekly sessions and group as well as
individual mentoring, and at least 2 weekly interviews to relevant
industry actors to validate or reject business model hypotheses.

Programa que acelera iniciativas lideradas por mujeres,
brindando formacion, redes, y financiamiento para cerrar
brechas que impiden su éxito comercial.

Program that accelerates initiatives led by women, providing
training, networks, and financing to close the gaps that prevent
their commercial success.

Ventanillas
especificas
(mayo, julio
y octubre)
Specific
windows
(May, July and
October)

Ventanillas
especificas
(segundo
semestre)
Specific
windows
(second
semester)

Ventanillas
especificas
(segundo
semestre)
Specific
windows
(second
semester)

Ventanillas
especificas
(primer
semestre)
Specific
windows (first
semester)

Incubacion
(validacion)
Incubation
(validation)

Pre-
incubacion
(ideas)
Pre-
incubation
(ideas)

Pre-
incubacion
(ideas)
Pre-
incubation
(ideas)

Incubacion
(validacion)
Incubation
(validation)

AGNOSTIC

AGNOSTIC

Financiamiento de hasta $10MM para ejecutar
Pruebas de Concepto (PoC), acompanamiento directo
de potenciales clientes y expertos del area del IA,
networking,.

Financing of up to SIOMM to execute Proofs of Concept
(PoC), direct accompaniment of potential clients and
experts in the Al area, networking.

Generacion de capacidades habilitantes en
universidades chilenas para aumentar el impacto

de tecnologias basadas en IA, articulacién vinculo
entre la industria y nuestras capacidades de I+D en IA
para acelerar la llegada a mercado de las soluciones
innovadoras, generacidn de oportunidades de acceso a
capital y a clientes relevantes.

Generation of enabling capacities, in Chilean universities,
to increase the impact of

Al-based technologies. Articulation link between the
industry and our Al R&D capabilities in order to accelerate
the arrival of innovative solutions to the market,
generation of opportunities for access to capital and
relevant clients.

Metodologia Customer Discovery, mentores
internacionales de Georgia Tech, programa intensivo
con acompanamiento de los hubs.

Customer Discovery Methodology, international mentors
from Georgia Tech, intensive program with support from
the hubs.

Ofrece gestion activa, acompafiamiento, simplificar
administracién, feedback experto, scoutingy
evaluacion complementaria, y reinversion.

Provides active management, support, simplified
administration, expert feedback, scouting, and
complementary evaluation and reinvestment.

Nacional
National

Nacional
National

Nacional
National

Nacional
National

Gibmar,
RapidResponse,
HOLT, MIDE,
Bio-arid
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Administradora / General Partner
Centro de Innovacion UC

Programas
Programs

JUMP

Gestores del Fondo / Managing Partners
Lorena Benavides, Roberta Saez, Claudia Zafiartu

Francisco Cartagena, Careny Sanchez, Elayne
Bione, Javiera Cuevas, Jocelyn Anabalon
Guillermo Von Kretschmann

Foco
Focus

Aceleracion de ideas de negocios de estudiantes de educacion
superior de Chile y Latam; de emprendimientos de base cientifico-
tecnoldgica con resultados de laboratorio, pruebas de concepto
y/o prototipos, y desarrollo de modelo de negocio generados de
educacion superior nacionales e internacionales; incubacion de
negocios de alto impacto y conexion con ecosistema UC; apoyo
con la “Redes de Mentores” de Corfo a emprendedores de alto
potencial; escalamiento junto con Invexor Venture Partners para
startups early stage; potenciar emprendimientos innovadores en
etapa temprana con necesidad de capital; potenciales Spin off UCy
multiindustria de alto potencial.

Acceleration of business ideas of higher education students from Chile
and Latam; scientific-technological-based ventures with laboratory
results, proofs of concept and/or prototypes, and development of

a business model generated from national and international higher
education; high-impact business incubation and connection with
the UC ecosystem; support with Corfo’s “Mentoring Networks” for
high-potential entrepreneurs; scaling together with Invexor Venture
Partners for startups early stage; promotes innovative early stage
ventures in need of capital; Potential spin off UC and multi-industry
with high potential.

Modalidad
de
postulacion
Application
modality

Ventanillas
especificas
(junio)
Specific
windows
(June)

Etapa
Stage

Pre-
Incubacidn
Pre-
Incubation

www.centrodeinnovacion.uc.cl

La Direccion de Emprendimiento del Centro de Innovacion UC promueve una culturay un entorno
pro innovacion y emprendimiento en Chile y Latinoamérica, a través de construccion de redesy la

promocion de proyectos conjuntos entre la misma universidad, sector privado y sector publico.

The Entrepreneurship Department of the UC Innovation Center promotes a pro-innovation and
entrepreneurship culture and environment in Chile and Latin America, through networks and
promotion of joint projects between the same university, the private sector, and the public sector.

Verticales
del
programa
Program
Verticals

OTHER

Valor Agregado / Beneficios
Value added / Benefits

$30.000.000 a repartir.
Utilizacion de Fablab y Red de Mentores UC del
Centro de Innovacién UC.

Programa formativo y Bootcamp de aceleracion.

$30,000,000 to distribute.

Use of Fablab and the UC Mentoring Network of
the UC Innovation Center.

Training program and acceleration Bootcamp.

Destino
geografico de
la inversion
Geographic
destination of
the investment

Nacional
National

Portafolio
historico
(nGdmero total
de startups)
Historical
portfolio (total
number of
startups)

60

Casos
representativos
Representative
cases

Algramo ,Green
Glass, Vacuch,
Meerk, Pignus,
B-Cycle, Blups
Mikhuna
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BRAIN

Incuba UC

RDM UC

Discovery-A

RDM
Angeles

Aceleracion de emprendimientos de base cientifico-tecnologica
con resultados de laboratorio, pruebas de concepto y/o prototipos
y desarrollo de modelo de negocios generados en instituciones de
educacion superior nacionales e internacionales.

Acceleration of scientific-technological ventures with laboratory
results, proofs of concept and/or prototypes and development of

a business model generated in national and international higher
education institutions.

Incubacion de negocios de alto impacto, que conecta a
emprendimientos en etapa temprana con el ecosistema UC.
Incubation of high impact business that connect to ventures in stage
early with the UC ecosystem.

Apoyo con la “Redes de Mentores” de Corfo a emprendedores de
alto potencial, entregandoles acceso a la experiencia, know-how,
redes y conexiones de expertos.

Support with Corfo’s “Mentoring Networks” to high-potential
entrepreneurs, giving them access to experience, know-how, networks
and connections with experts.

Escalamiento junto con Invexor Venture Partners para startups
early stage con alto componente de innovacion y potencial de
crecimiento.

Scaling together with con Invexor Venture Partners for early stage
startups with high innovation components and potential of growth.

Programa para potenciar emprendimientos innovadores en etapa
temprana con necesidad de capital; potenciales spin off UCy
multiindustria de alto potencial.

Program to promote innovative ventures at an early stage in need of
capital; Potential spin off UC and multi-industry with high potential.

Ventanillas
especificas
(enero)
Specific
windows
(January)

Ventanillas
especificas
(agosto)
Specific
windows
(August)

Ventanilla
abierta
Open
Window

Ventanillas
especificas
(marzo)
Specific
windows
(March)

Ventanilla
abierta
Open
Window

Pre-
Incubacion
Pre-
Incubation

Incubacion
Incubation

Incubacion
Incubation

Aceleracion
Acceleration

Aceleracion
Acceleration

OTHER

OTHER

OTHER

OTHER

OTHER

$64.000.000 a repartir. Acceso a la red

de mentores Centro de Innovacién UC,
laboratorios, FabLabs, asesores especializados,
entrenamiento en emprendimiento, entre otros.
$64,000,000 to distribute. Access to the network of
mentors UC Innovation Center,

laboratories, FablLabs, specialized advisors,
entrepreneurship training, among others.

Apoyo en la formacién y consolidacion del
equipo emprendedor; y en postulaciony
levantamiento de fondos. Vinculacion con el
ecosistema UC. Acceso a redes de valor.

Support in the formation and consolidation of the
entrepreneurial team as well as in application and
fundraising. Link with the UC ecosystem. Access to
value networks.

5 0 mas sesiones de mentorias. Participacion
en talleres, eventos de networking, acceso al
ecosistema UC, entre otros.

Five or more mentoring sessions. Involvement in
workshops, networking events, access to the UC
ecosystem, among others.

Asesorias personalizadas, formacion en
inversion y planes de negocio, apoyo mediante
la RDM, vinculacién con el ecosistema de
innovacion nacional, acceso a financiamiento
por hasta USD 1 millén.

Tailored advice, investment training and business
plans, support through the RDM, links with

the national innovation ecosystem, access to
financing of up to USD 1 million.

Modelo de mentorias, formativo, y de
seguimiento. Los proyectos podran vincularse
con inversionistas angeles que inviertan hasta
USD 50K.

Mentoring, training, and follow-up model. The
projects may be linked with angel investors who
invest up to USD 50K.

Nacional
National

Nacional
National

Nacional
National

Nacional
National

Nacional
National

54

125

68

124

18

Paperlux,
Rutawan,

Retina X,

Durvill, Beeing,
#StopFakeNews,
SmartTriage,
Plamic

Retina RX,
Agroinventario,
Soquimat,
Relier, Candel,
Scanart

Glacier, Sima
Robotics,
SUMATO ID The
Tickets, Closelly
Edutech

Umano, Metriks
Intelligence, Tu
Firma Digital,
Ruky, Entrekids,
Pharol,
Medsolution
Spa, Lysto,
Wibo, Databot,
Meatless Spa,
Reciclapp

Simbionet SPA,
Yo me controlo,
Helment,

Sky Farm,
VITECH VOLT
Technologies,
Agua Noble,
Cardio Pro,
Roomband
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www.sofofahub.cl

Institucion / Institution Lideres / Leaders Hub de innovacion empresarial que busca resolver colaborativamente los desafios de grandes empresas, apoyar el

CBT Venture Client SOFOFA Hub escalamiento de startups en Chile y acercar la biotecnologia a la industria.
Business innovation hub that seeks to collaboratively solve the challenges of large companies, support the scaling of

startups in Chile, and bring biotechnology closer to the industry.

119
www.crdp.cl
Administradora / General Partner Gestores del Fondo / Managing Partners Institucion privada sin fines de lucro, con una mision estratégica para la articulacion y generacién de confianza
Corporacion Regional de Desarrollo de la Region de Direccion de Innovacion y Transferencia entre los distintos actores pablicos, privados y sector cientifico-académico, nacionales e internacionales,

Coquimbo (CRDP) necesarios para impulsar el desarrollo productivo y sustentable de la Regién de Coquimbo.
Genera alianzas estratégicas entre los distintos sectores productivos de la region, para el conocimiento de las
problematicas y proponer soluciones necesarias para el desarrollo y posicionamiento de las areas productivas de
la regidn; junto a la promocion y ejecucion de estudios y proyectos de investigacion, innovacion y transferencia
tecnologica.
Private non-profit institution, with a strategic mission to articulate and generate trust between public and private actors
and the scientific-academic sector, on national and international levels, necessary to promote the productive and
sustainable development of the Coquimbo Region. Generates strategic alliances between different productive sectors
of the region, to understand the problems and propose necessary solutions for the development and positioning of
the productive areas of the region; along with the promotion and execution of studies and research, innovation, and
transfer projects technological.
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Administradora / General Partner
Incubadora innovacion Social Uandes

Programas
Programs

Pre
incubacion

Incubacion

Foco
Focus

Alumnos que se preparan
para ingresar al periodo de
incubacion.

Students preparing to enter
the incubation period.

Proyectos con alto potencial
de crecimiento lleguen a
tener un MVP validado.
Projects with high growth
potential come to have a
validated MVP,

Gestores del Fondo / Managing Partners

Universidad de los Andes

Modalidad de
postulacion
Application modality

Ventanillas especificas
(marzo - julio)

Specific windows (March-

July)

Ventanillas especificas
(junio- agosto)

Specific windows (June-
August)

Etapa
Stage

Pre incubacién
Pre-incubation

Incubacion
Incubation

Verticales del
programa

Program Verticals

OTHER

OTHER

www.uandes.cl/noticias/innovacion-uandes-lanza-incubadora-para-proyectos-sociales

Con el objetivo de promover el desarrollo de innovaciones sociales que nacen desde los alumnos, alumnisy
académicos de la Universidad, el area de Innovacion Social lanz6 una incubadora para evaluar y apoyar aquellos
proyectos que puedan transformarse en una real ayuda a la sociedad en esta area.

With the objective of promoting the development of social innovations born from students, alumni and academics of
the University, the Social Innovation area launched an incubator to evaluate and support those projects that can be
transformed into a real benefit to society.

Valor Agregado / Beneficios Destino geografico | Portafolio histérico Casos representativos
Value added / Benefits de lainversion (nimero total de Representative cases
Geographic startups)
destination of the Historical portfolio
investment (total number of
startups)
Formacion. Nacional 25
Training. National
Formacion, mentoria, y fondos. Nacional 16 The Imperfect Project,
Training, mentoring, and money. National Simpli, Oky Life,
Agrovertical, Yellow
safe
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Administradora / General Partner

HUBTEC (Corporacion de derecho privado sin fines
de lucro cuyos socios fundadores son UC, PUCV, UV,
UNAB, UFRO, Uandes, UDD.)

HUBTEC (Non-profit private law corporation whose
founding partners are UC, PUCV, UV, UNAB, UFRO,
Uandes, UDD.)

Programas Foco
Programs Focus
HUBTEC GO Programa para madurar proyectos de

base cientifica tecnoldgica, en etapas
tempranas, que permita vincularlos con
potenciales clientes y otros partners
estratégicos con los que sea posible
transitar el camino hacia el mercado.
Program to develop projects with a
scientific and technological base in

early stages, linking them with potential
clients and other strategic partners that
allow to travel the path to the market.

HUBTEC
GROW

Programa para amplificar y acelerar el
impacto social, econdmico y ambiental
de EBCTs de origen universitario que
albergan sus universidadesy centros de
investigacion socios.

Program to amplify and accelerate the
social, economic and environmental
impact of EBCTs of university origin
hosted by partner universities and
research centers.

Gestores del Fondo / Managing Partners

lgnacio Merino, Carolina Cortés, Patricio Feres

Modalidad de
postulacion
Application
modality

Ventanillas
especificas
(convocatoria
anual, varia

el mes de
apertura)
Specific
windows
(annual call, the
opening month
varies)

Ventanillas
especificas
(varia el mes de
apertura)
Specific
windows (the
opening month
varies)

Etapa
Stage

Incubacion
(validacion)
Incubation
(validation)

Incubacidn
(validacion)
Incubation
(validation)

Verticales
del
programa
Program
Verticals

AGNOSTIC

AGNOSTIC

www.hubtec.cl

HUB de transferencia de conocimiento que busca transformar el conocimiento cientifico-tecnologico en impacto

conocimiento.

Knowledge transfer HUB seeking to transform scientific-technological knowledge into a positive impact for the country,

thus contributing to the transition towards a knowledge-based society and economy.

Valor Agregado / Beneficios
Value added / Benefits

Ofrece vinculacion con la industria y partners estratégicos; gestion
del proyecto con vision estratégica; entrenamiento en habilidades
claves para transferencia de conocimiento; equipo especialista;
servicios y productos valorizados en MM$20 CLP.

Provides links with the industry and strategic partners; project
management with strategic vision; training in key skills for knowledge
transfer; specialist equipment; services and products valued at MMS$20
CLP.

Ofrece acompafiamiento estratégico para acelerar el desarrollo co-
mercial y corporativo de EBCT, acompanamiento para levantamiento
de capital en etapa temprana; acceso a la Comunidad HUBTEC (men-
tores, asesores nacionales e internacionales, fondos de inversion,
alumni HUBTEC); financiamiento directo y valorado (mentorias,
asesorias, difusion en prensa, nominacion a premios, participacion
en eventos del ecosistema emprendedor y de capital de riesgo, capa-
citacion en transferencia, innovacion, emprendimiento e inversion).
Provides strategic support to accelerate the commercial and corporate
development of Science and Technology Based Companies, support
for raising capital in an early stage; access to the HUBTEC Community
(mentors, national and international advisors, investment funds, HUB-
TEC alumni); direct and valued financing (mentoring, consulting, press
dissemination, nomination for awards, participation in entrepreneurial
and venture capital ecosystem events, training in transfer, innovation,
entrepreneurship, and investment).

Destino
geografico de
la inversion
Geographic
destination of
the investment

Nacional
National

Nacional
National

Portafolio
historico (nimero
total de startups)
Historical portfolio
(total number of
startups)

23

20

positivo para el pais, para de este modo, aportar a la transicion hacia una sociedad y economia basadas en el

Casos
representativos
Representative
cases

CoDl, PIMUN,
APTIDA, CAPCA,
CAPH

T&C:

TRAINING AND
COMPETENCE,
CHASK:I, PALPA,
MYCONATIVA,
BIOAERA,
INVERSKIN,
WINETECH
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IncubaUdeC

Programas
Programs

Servicios de
Incubacion

Market
Challenge

Programa de
Aceleracion
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Foco
Focus

Servicios de apoyo a emprendimientos de base tecnoldgica materializados
en un modelo de incubacion que permite definir el soporte segln el nivel
de madurez de la solucion y la naturaleza del emprendimiento.

Support services for technology-based ventures embodied in an Incubation
Model that allows support definition according to the level of maturity of the
solution and the nature of the venture.

Experiencia intensiva donde las startups, obtendran competencias que
les permitan desarrollar su estrategia de comercializacion y definir los
objetivos anuales de su plan comercial.

Intensive experience where startups will obtain skills that allow them to
develop their marketing strategy and define the annual objectives of their
business plan.

Entrenamiento enfocado en fortalecer el plan de escalamiento de las
startups con alto potencial de crecimiento, a través de un programa
estructurado de fortalecimiento de capacidadesy elaboracion de deck de
inversion, que permita enfrentar un proceso de levantamiento de capital
exitoso.

Training focused on strengthening the scaling plan of startups with high
growth potential, through a structured program of capacity building and
development of investment deck, which allows facing a successful capital
raising process.

Modalidad de
postulacion
Application
modality

Ventanilla
abierta
Open window

Ventanilla
abierta
Open window

Ventanilla
especifica
Specific window

www.incubaudec.cl

Plataforma de apoyo al emprendimiento tecnolégico de la Universidad de Concepcion. Asesora a emprendimientos
de base tecnoldgica en su puesta en marcha, validacion, crecimiento, inversion e internacionalizacion. Ademas, a
través de diversos servicios de inteligencia de negocios disponibles, busca que las startups apoyadas alcancen un

impacto econdmico, social y ambiental.

Support platform for technological of the University of Concepcidn. Advises technology-based ventures in their start-
up, validation, growth, investment and internationalization. In addition, through various business intelligence services

available, it helps supported startups achieve an economic, social and environmental impact.

Etapa
Stage

Todas las
etapas
All stages

Incubacion
(validacion)
Incubation
(validation)

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

Verticales del
programa
Program
Verticals

Valor Agregado /
Beneficios

Value added /
Benefits

Formacion/
Acceso a redes
Training / Access
to networks

Formacion
Training

Formacion/
Conexion con
fondos de
inversion
Training/
Connection with
large companies
and potential
businesses

Destino geografico
de lainversion
Geographic
destination of the
Investment

Nacional
National

Nacional
National

Nacional
National

Portafolio historico
(nGmero total de
startups)

Historical portfolio
(total number of
startups)

Casos
representativos
Representative
cases
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Red de Mentores IU de la Universidad de Concepcion busca apoyar a

emprendedores de alto potencial a través de la conexion con profesionales

experimentados de diversas areas, ex alumnos(as) de la Universidad,
lideres de empresas graduadas, empresarios, empresarias y expertos(as)
de nivel internacional.

U Mentor Network of the University of Concepcidon seeks to support
high-potential entrepreneurs through the connection with experienced
professionals from various areas, alumni of the University, leaders of
graduated companies, businessmen, businesswomen and experts at
international level.

Vinculacion con empresas e instituciones a través de la co-creacion de
programas de innovacion abierta, corporate venture y gestion de la
innovacion.

Linking with companies and institutions through the co -creation of open
innovation programs, corporate venture and innovation management.

Empresas y/o startups formalizadas, nacionales o internacionales, que
sean duefias o representantes exclusivos de la tecnologia que soluciona
alguno de los desafios presentados por empresas y que cuentan con, al
menos, un prototipo validado en un ambiente real.

Formalized companies and/or startups, national or international, owners or
exclusive representatives of the technology that solves any of the challenges
presented by companies and have at least one prototype validated in a real
environment.

Iniciativa que vincula a alumnos de pregrado y postgrado con la gran
empresa, a través de proyectos de innovacion de corta duracion o
“desafios”.

Program that connects undergraduate and graduate students with large
companies, through short-term innovation projects or “challenges.”

Programa que apoya a emprendedores(as) de 10 comunas pertenecientes
a las regiones de Maule, Biobio y Araucania. Busca transformar el
emprendimiento local en emprendimientos dinamicos, y que, por medio
de lainnovacion alcancen la competitividad y reactivacion econémica.
Program that supports entrepreneurs from 10 communes belonging to

the regions of Maule, Biobio and Araucania. It seeks to transform local
entrepreneurship into dynamic ventures that achieve competitiveness and
economic reactivation through innovation.

Ventanilla
abierta
Window open

Ventanilla
abierta
Open window

Ventanilla
abierta
Open window

Ventanilla
especificas
Specific window

Ventanilla
especificas
Specific window

Todas las
etapas
All stages

Todas las
etapas
All stages

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

Pre.-
incubacion
(ideas)
Pre-incubation
(ideas)

Sin
clasificacion
Unrated

Formacion
Training

Conexion

con grandes
empresasy
posibles negocios
Connection with
large companies
and potential
businesses

Conexion

con grandes
empresas

y posibles
negocios.
Connection with
large companies
and potential
businesses

Conexion

con grandes
empresasy
posibles negocios
Connection with
large companies
and potential
businesses

Formacion
Training

Nacional
National

Nacional
National

Nacional
National

Nacional
National

Nacional
National
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Level UP

Conectadas
TechEmpower

Torneo Verde

Fondo de inversion que entrega hasta $60MM mas un programa de
aceleracion integral a emprendedores/as en etapa de escalamiento,

que cuenten con proyectos de negocio de alto potencial de crecimiento,
enfocados en soluciones innovadoras que impulsan por medio de la
tecnologia, la adaptacion de las industrias al cambio climatico y la
reduccion de sus impactos.

Investment fund that delivers up to S60MM plus a program of comprehensive
acceleration for entrepreneurs in the scaling stage that have business projects
with high growth potential, focused on innovative solutions that promote
the adaptation of industries to climate change and reduction of theirimpacts
through technology.

Impulsa crecimiento de emprendedoras cientifico tecnoldgicas de

la Regidn del Biobio con la entrega de formacion tedrico-practica en
emprendimiento e innovacion con enfoque de género, el desarrollo
individual y colectivo de habilidades y conocimientos para validar
comercialmente sus ideas de negocios, y asesoria en levantamiento de
capital privado y publico.

Promotes growth of scientific and technological women entrepreneurs from
the Biobio Region through the delivery of theoretical-practical training in
entrepreneurship and innovation with a gender focus, the development of
individual and collective skills and knowledge to commercially validate their
business ideas, and advise on raising private and public capital.

Programa disefiado para apoyar a estudiantes de educacién superior de la
Regidn del Biobio a crear soluciones innovadoras para problematicas de
cambio climatico y gases de efecto invernadero propuestas por empresas
de la region.

Program designed to support higher education students from the Biobio
Region to create innovative solutions to climate change and greenhouse gas
problems proposed by companies in the region.

Ventanilla
especificas
Specific window

Ventanilla
especificas
Specific window

Ventanilla
especificas
Specific window

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

Incubacidn
(validacion)
Incubation
(bonding)

Pre-
incubacion
(ideas)
Pre-incubation
(ideas)

Formacion
Training

Formacion
Training

Formaciony
facilitacion

de acceso a
tecnologias de
centros de I+D
Training and
facilitation

of access to
technologies from
R&D centers

Nacional
National

Nacional
National

Nacional
National
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Administradora / General Partner
Know Hub Chile: Hub de Innovacion y Transferencia

Tecnologica

Programas
Programs

Desafio
Avante

Foco
Focus

Emprendimiento de base cientifica-tecnologica con

tecnologias con potencial de resolver problemas del sector

defensay sector civil.

Scientific-technological based entrepreneurship, with
technologies that have potential to solve problems in the
defense and civil sectors.

Emprendimiento de base cientifica-tecnolégica con
tecnologias en 2 categorias. Categoria 1: ciberseguridad,
cambio climatico, y economia circular. Categoria 2: areas
donde pudiese existir alglin desarrollo tecnolégico que
involucre ciencia y tecnologia como: biotecnologia,
nanotecnologia, robética, IT, software, biologia sintética,
materiales y manufactura, sensores, tecnologias
espaciales, entre otros.

Scientific-technological-based entrepreneurship with
technologies in 2 categories. Category 1: cybersecurity,
climate change, and circular economy. Category 2: areas
where there could be some technological development that
involves science and technology such as biotechnology,
nanotechnology, robotics, IT, software, synthetic biology,
materials and manufacturing, sensors, and space
technologies, among others.

Modalidad de
postulacion
Application
modality

Ventanillas
especificas
(octubre)
Specific windows
(October)

Ventanillas
especificas (abril,
mayo)

Specific windows
(April, May)

Etapa
Stage

Incubacidn
(validacion)
Incubation
(validation)

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

www.knowhub.cl

Corporacion sin fines de lucro, nacida de una politica publica que busca convertir a Chile en una economiay
sociedad basada en el conocimiento.
Non-profit corporation, born from a public policy that seeks to transform Chile into a knowledge-based economy and

society.

Verticales del
programa
Program
Verticals

OTHER

Valor Agregado / Beneficios
Value added / Benefits

Capacitaciones, apoyo en company
building, inversion de USD 120K entre los
participantes.

Training, support for company building,
investment of USD 120K among
participants.

Entrenamiento I-Corps, de la National
Science Foundation: ayuda a descubrir

y consolidar un modelo de negocios con
énfasis en su propuesta de valory en

su segmento de clientes, a través de la
validacion temprana con la industria.
Apoyo de mentores nacionales e
internacionales.

I-Corps Training, from the National Science
Foundation: helps discover and consolidate
a business model with an emphasis on

its value proposition and its customer
segment, through early validation with

the industry. Support from national and
international mentors.

Destino

geografico de la

inversion
Geographic
destination of
the investment

Nacional
National

Nacional /
Internacional
National /
International

Portafolio
historico (nimero
total de startups)
Historical portfolio
(total number of
startups)

5

Casos
representativos
Representative
cases

Acustica
Marina,
Innercore,
Calmly, JakSol,
Streltech

Photio,
Elementum,
MOQV, Bioproc,
Beloop
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Administradora / General Partner

Magical

Programas
Programs

Magical |

Foco
Focus

Startups en etapa pre-semilla (pre-seed)

de Chile que cuenten con desarrollos 100%
digitales (software), que resuelvan un problema
de amplia magnitud con foco en el modelo

de negocios B2B o B2B2C, ademas de tener

un equipo con experiencia en la industria con
dedicacion exclusiva y con complementariedad
de roles. Deben contar con un grado de
validacion o traccion, con un MVP testeado

con clientes, ventas recurrentes o pilotos
comerciales pagados.

Startups in the pre-seed stage of Chile that

have 100% digital developments (software),
dedicated to solving wide magnitude problems
with focus on the B2B or B2B2C business model,
in addition to having a team with experience in
the industry with exclusive dedication and with
complementary roles. They must have a degree
of validation or traction, with an MVP tested with
clients, recurring sales or paid commercial pilots.

Modalidad de
postulacion
Application
modality

Ventanilla
abierta
Open window

Etapa
Stage

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

Verticales del
programa
Program
Verticals

AGNOSTIC

www.magicalstartups.com

Magical es una aceleradora de negocios y fondo de inversion privado con mas de 10 afios de experiencia
impulsando startups que estan creando el futuro.
Magical is a business accelerator and private investment fund with more than 10 years of experience driving startups

that are creating the future.

Valor Agregado / Beneficios
Value added / Benefits

Acompanamos para resolver brechas,
potenciar fortalezas, definir objetivos

y métricas de seguimiento. Plan de

trabajo personalizado, red de expertos a
disposicion, red de contactos. Pertencer a
la Comunidad Magical que busca a través
de la colaboracion y distintas instancias

de encuentro, generar sinergias entre
emprendedores, empresas e inversionistas.
Support to solve gaps, enhance strengths,
define objectives and follow-up metrics.
Personalized work plan, network of experts
available, contact networks. Belonging to

the Magical Community that seeks, through
collaboration and different meeting instances,
develop synergies among entrepreneurs,
companies and investors.

Destino geografico
de lainversion
Geographic
destination of the
investment

Nacional
National

Portafolio historico
(nGmero total de
startups)

Historical portfolio
(total number of
startups)

35

Casos representativos
Representative cases

Zippedi, SimpliRoute,
Instacrops, Colektia,
Datamind, Vitawallet,
StrongByForm
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Magical ll

Fondo 100% privado que busca invertir en
startups de etapa pre-semilla (pre-seed) de
Latinoamérica que cuenten con desarrollos
100% digitales (software), que resuelvan

un problema de amplia magnitud para
Latinoamérica o el mundo con foco en el
modelo de negocios B2B 0 B2B2C, ademas de
tener un equipo con experiencia en la industria
con dedicacion exclusiva a la startup y con
complementariedad de roles. Las startups
deben contar con un grado de validacion

o traccion, mediante un MVP testeado

con clientes, ventas recurrentes o pilotos
comerciales pagados.

100% private fund that seeks to invest in pre-seed
stage startups in Latin America that have 100%
digital developments (software), dedicated to
solving wide magnitude problems with focus on
the B2B or B2B2C business model, in addition to
having a team with experience in the industry with
exclusive dedication and with complementary
roles. They must have a degree of validation or
traction, with an MVP tested with clients, recurring
sales or paid commercial pilots.

Ventanilla
abierta
Open window

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

AGNOSTIC

Acompafiamos para resolver brechas,
potenciar fortalezas, definir objetivos

y métricas de seguimiento. Plan de

trabajo personalizado, red de expertos a
disposicion, red de contactos. Pertencer a
la Comunidad Magical que busca a través
de la colaboracion y distintas instancias

de encuentro, generar sinergias entre
emprendedores, empresas e inversionistas.
Support to solve gaps, enhance strengths,
define objectives and follow-up metrics.
Personalized work plan, network of experts
available, contact networks. Belonging to
the Magical Community that seeks, through
collaboration and different meeting instances,
develop synergies among entrepreneurs,
companies and investors.

Nacional/
Internacional
National/
International

Pignus, Simbidtica,
Aictive

127



>ACVC
ANNUAL REPORT 2024

www.uddventures.udd.cl

Administradora / General Partner

UDD Ventures

Programas
Programs

Potencia
Startup

Semilla
Expande

Semilla Inicia

Servicio de
Aceleracion

Servicio de
Mentoria

Red de

inversionistas
Angeles UDDV

Foco
Focus

Modalidad de postulacion
Application modality

Ventanillas especificas (marzo)
Specific windows (March)

Ventanillas especificas (junio,
diciembre)

Specific windows (June,
December)

Ventanillas especificas (junio,
diciembre)

Specific windows (June,
December)

Ventanillas especificas (marzo,
agosto)

Specific windows (March,
August)

Ventanillas especificas (marzo,
agosto)
Specific windows (March, August)

Ventanillas especificas (junio)
Specific windows (June)

Gestores del Fondo / Managing Partners
Angel Morales , Catalina Aguilar

Etapa
Stage

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

Incubacion (validacion)
Incubation (validation)

Incubacion (validacion)
Incubation (validation)

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

UDD Ventures es una aceleradora de negocios que tiene como mision potenciar emprendimientos innovadores
en etapas de desarrollo tempranas, a través del acompafiamiento continuo del emprendedor; proporcionando
conocimientos especificos, herramientas de apoyo, soporte, asesoria y vinculacion con redes relevantes para la
creacion de valor, de tal forma que cada emprendimiento materialice su idea de manera exitosa.

UDD Ventures is a business accelerator with the mission to promote innovative ventures in early stages, through the
continuous accompaniment of the entrepreneur; providing specific knowledge, support tools, assistance, advice, and
links with relevant networks for the creation of value, in such a way that each venture successfully materializes its idea.

Verticales del programa Valor Agregado / Beneficios Destino geografico | Portafolio Casos representativos
Program Verticals Value added / Benefits de lainversion histérico (nGmero | Representative cases
Geographic total de startups)
destination of the Historical portfolio
investment (total number of
startups)
EDTECH Red de Mentores UDDV, seguimiento Nacional 80 Izirisk, Kantoor, Rokin,
BIOTECH/HEALTHTECH UDDV Mentoring Network, follow-up National Women4Sports, VSaas,
MOBILITY/LOGISTICS Safetymind
ECOMMERCE/MARKETPLACE | Red Mentores UDDV, PERKS, Nacional 150 Flycrew, Comuniti,
PROPTECH/CONSTRUTECH seguimiento Técnico-Financiero National Lookiar. HappyGift,
UDDV Mentor Network, PERKS, Recoboards, WoT
Technical-Financial follow-up
BIOTECH/HEALTHTECH Red Mentores UDDV, PERKS, Nacional 150 W-Finder, Naut, Burnout-
SHARED ECONOMY seguimiento Técnico-Financiero National Zero, RAFI, MyWacc
DATA ANALYTICS UDDV Mentor Network, PERKS,
Technical-Financial follow-up
ECOMMERCE/MARKETPLACE | Consejo de Asesorias, asesor Nacional 100 Flycrew, Comuniti,
DATA ANALYTICS personalizado National Lookiar, HappyGift,
BIOTECH/HEALTHTECH Advisory Council, personalized adviser Recoboards, WoT
TRAVEL/TOURISM Mentor, 5 sesiones Nacional 100 Flycrew, Comuniti,
FINTECH/INSURTECH Mentor, 5 sessions National Lookiar, HappyGift,
MARKETING Recoboards, WoT
AGTECH/FOODTECH Asesorias financieras, PERKS, Nacional 10
DATA ANALYTICS mentores UDD National
FINTECH/INSURTECH Financial advice, PERKS, UDD mentors
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Institucion / Institution
ABC Ventures (ABCDin)

Programas
Programs

Retail y Fintech
Retail and Fintech

Foco
Focus

Modalidad de
postulacion
Application modality

Ventanilla abierta
Open window

Etapa
Stage

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

https://cvc.adretail.cl

CVC asociado a retail y fintech.
CVC associated to retail and fintech.

Verticales del
programa
Program Verticals

FINTECH/INSURTECH
OTHER

Valor Agregado / Beneficios
Value added / Benefits

Pilotear soluciones
Pilot solutions

Destino geografico
de la inversion
Geographic
destination of the
investment

Nacional
National

Portafolio historico (nGmero
total de startups)

Historical portfolio (total
number of startups)

Casos
representativos
Representative cases

Vitawallet
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Institucion / Institution
Agrosuper

Programas
Programs

Escalar las soluciones
implementadas y seguir
cerrando nuevos casos

de éxito y de impacto
transversal bajo los ejes
medioambiente, disrupcion
digital y Foodtech.

Scale the implemented
solutions and keep closing
new success stories and
transversal impact under the
axes of environment, digital
disruption, and Foodtech.

Foco
Focus

Corporate Venturing

www.agrosuper.cl/innovacion-abierta

Lideres / Leaders

Rodrigo Arias

Modalidad de
postulacion
Application modality

Etapa
Stage

La unidad de Corporate Venturing es abierta a las distintas herramientas, dependiendo de cada caso, utiliza
instrumentos como el Venture Client, Venture Building y/o Notas convertibles como una posibilidad para hacer
negocios.

Corporate Venturing unit is open to different tools, depending on each case, uses instruments such as the Venture
Client, Venture Building and/or Convertible Notes as a possibility to do business.

Valor Agregado / Beneficios | Destino geografico | Portafolio historico Casos
de la inversion (nGdmero total de representativos

Verticales del
programa Value added / Benefits

Program Verticals Geographic startups) Representative cases
destination of the Historical portfolio
investment (total number of
startups)
AGTECH/FOODTECH Global 80 (2022) Bioelements,
OTHER Global Gregario, Kran
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Institucion / Institution
Banco Bci

Programas
Programs

Programa Bci Startup
Bci Startup Program

Foco
Focus

Iniciativa destinada a
integrar a startups o
empresas, nacionales o
internacionales como
potenciales partners del
banco.

Initiative aimed at integrating
startups or companies,
national or international, as
potential partners for the
bank.

Lideres / Leaders

Eugenio Von Chrismar Carvajal

Modalidad de
postulacion
Application modality

Ventanilla abierta
Open window

Etapa
Stage

Incubacidn
(validacion)
Incubation
(validation)

Verticales del programa
Program Verticals

FINTECH/INSURTECH
ECOMMERCE/MARKETPLACE
MARKETING

Valor Agregado / Beneficios
Value added / Benefits

Destino geografico
de lainversion
Geographic
destination of the
investment

Nacional
National

Portafolio historico
(nGmero total de
startups)

Historical portfolio (total

number of startups)

www.bci.cl

Casos
representativos
Representative cases

Desafio Ecommerce,
Desafio Motor

de Riesgo para
Factoring,

Desafio Ultima Milla
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Institucion / Institution
Coopeuch CVC

Programas
Programs

Vehiculo de Venture Cliente
Venture Client Vehicle

Foco
Focus

Soluciones
tecnoldgicas y fintechs
gue aporten valor

a Coopeuchyala
inclusion financiera en
cualquier ambito.
Technological solutions
and fintechs that add
value to Coopeuch and
to financial inclusion in
any area.

www.coopeuch.cl

Lideres / Leaders
Felipe Gonzalez

Modalidad de
postulacion
Application
modality

Scouting
Scouting

Etapa
Stage

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

Cooperativa de ahorro y crédito.
Savings and credit cooperative.

Verticales del programa
Program Verticals

FINTECH/INSURTECH
DATA ANALYTICS

Valor Agregado / Beneficios
Value added / Benefits

Realizacion de POC, pilotos
dentro de la organizacion.
Relacion con activos
estratégicos de Coopeuch.
Implementation of PoC,
pilots within the organization.
Relationship with strategic
assets of Coopeuch.

Destino geografico
de la inversion
Geographic
destination of the
Investment

Nacional
National

Portafolio historico
(ndmero total de
startups)

Historical portfolio
(total number of
startups)

1 M&A
8 Vehiculo Venture
Client

Casos
representativos
Representative cases
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Institucion / Institution

Programas
Programs

Proceso contempla recepcion de desafios y establecimiento de objetivos
por parte de las lineas de negocio de Enel; scouting global de startups a
través de redes, bases de datos internas, aceleradoras y VCs, realizado por
los Innovation Hubs en cada una de sus areas geograficas; presentacion de
alternativas filtradas a las lineas de negocio; eleccion de startups por parte
de las lineas de negocios de acuerdo con el fit; coordinacion de encuentros
para entendimiento en profundidad de solucién y generacién de propuesta
de PoC (Prueba de Concepto). Acompafiamiento de PoC (opcional).
Process includes receipt of challenges and establishment of objectives by
Enel’s business lines; global scouting startups through networks, internal
databases, accelerators, and VCs, carried out by the Innovation Hubs in each
geographical area; presentation of filtered alternatives to the business lines;
choice of startups by the business lines according to the fit; coordination of
meetings for the in-depth understanding of the solution and generation of
PoC (Proof of Concept) proposal. PoC support (optional).

Lideres / Leaders
Enel Hernan Acuna

Foco
Focus

Modalidad
de
postulacion
Application
modality

Scouting
Scouting

Etapa
Stage

www.openinnovability.com

10 Innovation Hubs en EE.UU., Israel, Espana, Italia, Brasil y Chile. Tres laboratorios dedicados al trabajo con
startups, dos de ellos en Israel y uno en Brasil. Estas iniciativas nacen a raiz del compromiso del Grupo con

la innovacidn y la sostenibilidad, fomentando la colaboracion activa con startups a través del asesoramiento
tecnoldgico, acceso a data e instalaciones para testeo, asi como también, la oportunidad de trabajar con los
distintos partnersy paises donde el grupo esta presente.
10 Innovation Hubs in the US, Israel, Spain, Italy, Brazil and Chile. Three laboratories dedicated to working with
startups; two of them in Israel and one in Brazil. These initiatives arise from the Group’s commitment to innovation and
sustainability, promoting active collaboration with startups through technological advice, access to data and testing
facilities, as well as the opportunity to work with different partners and countries, where the group is present.

Verticales del programa
Program Verticals

GREENTECH/CLEANTECH
MINING/ENERGY
DATA ANALYTICS

Valor Agregado /
Beneficios

Value added /
Benefits

Acceso adatae
instalaciones para
testeos. Pagos

por adelantado

en contrato

de Pruebas de
Concepto. Proceso
de contratacion
simplificado.
Access to data and
testing facilities.
Advance payments
in Proof of Concept
contract. Simplified
hiring process.

Destino geografico
de lainversion
Geographic
destination of the
investment

Portafolio historico
(ndmero total de
startups)

Historical portfolio (total
number of startups)

Mas de 15.000 startups

analizadas a nivel global.

More than 15,000 startups
analyzed globally.

Casos
representativos
Representative
cases

Chattigo, Toku,
Reuniwatt,
Inbenta,
Innspatial
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Institucion / Institution

Entel

Entel Explora

Programas
Programs

Explora
Explora

Foco
Focus

Emprendimientos tecnologicos y digitales, que
cuenten con: un producto o servicio validado en
usuarios/clientes (TRL 8 hacia arriba); ofrezcan

un modelo de negocio escalable; trabajen con
soluciones innovadoras, en base a tendencias
tecnoldgicas como: Blockchain/Internet de las
Cosas/Big Data / IA/Smart City / SmartBuilding/

VR / AR/Smart Home; y solucionen un dolor de
Entel o exista sinergia para un negocio conjunto en
soluciones digitales.

Technological and digital ventures that have: a
product or service validated in users/customers (TRL 8
upwards); offer a scalable business model; work with
innovative solutions, based on technological trends
such as Blockchain / Internet of Things / Big Data / Al
/ Smart City / SmartBuilding / VR / AR / Smart Home;
and solve a problem for Entel or there is synergy for a
joint business in digital solutions.

Lideres / Leaders
Carlos Rodriguez, Patricia Elias

Modalidad de
postulacion
Application modality

Scouting
Scouting

Etapa
Stage

Aceleracion
(expansion)
Acceleration
(expansion)

www.entel.cl
www.exploralab.cl

Empresa de Tecnologia y Telecomunicaciones. Aportante en VC Fondo CLIN administrado por Chile Global

Ventures.

Technology and Telecommunications Company. Contributor in VC CLIN Fund managed by Chile Global Ventures.

Verticales del
programa
Program Verticals

AGNOSTIC

Valor Agregado /
Beneficios
Value added / Benefits

Sinergias de operacion
0 negocio conjunto
con Entel. Respaldo
de marca, extension
de fuerza de ventay
marketing.
Operation synergies
or joint business with
Entel. Brand support,
sales force extension,
and marketing.

Destino geografico
de lainversion
Geographic
destination of the
investment

Nacional
National

Portafolio historico
(ndmero total de
startups)

Historical portfolio (total
number of startups)

40 (startups con las que
opera Entel)

40 (startups with which
ENTEL operates)

Casos representativos
Representative cases

Hydroscada, Omnyx,
Webdox, Dynamic
Wings, Tech See
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Service
Providers
Service
Providers

Amazon Web Services (AWS)

AWS ofrece a las startups mas de 200 servicios en la nube, incluyendo tecnologias como cémputo,
bases de datos, generative IAy machine learning; para que puedan desarrollary escalar sus aplicacio-
nes de manera rapida y rentable. Su infraestructura segura y confiable, respaldada por un conjunto
completo de herramientas de seguridad y conformidad, brinda tranquilidad a las startups. Junto con
ello, la gran comunidad de clientes y socios de AWS, sumado al rapido ritmo de innovacion, permite a
las empresas aprovechar las Gltimas tecnologias y transformar sus negocios. Mas del 83% de los 1.000
unicornios en todo el mundo usan AWS para crecery escalar. Con equipo de especialistas en startups
basado en Chiley todo el mundo, las apoya con programas, entrenamientos y créditos para comenzar
sus emprendimientos.

AWS offers more than 200 cloud services for startups, including technologies such as Computing, Data-
bases, Generative Al, and Machine Learning, enabling them to develop and scale their applications quic-
kly and cost-effectively. Startups prefer to use it due to its secure and reliable infrastructure, backed by a
comprehensive set of security and compliance tools. Furthermore, AWS’s large community of customers
and partners, combined with its rapid pace of innovation, allows businesses to leverage the latest tech-
nologies and transform their operations. Over 83% of the world’s 1,000 Unicorns use AWS to grow and
scale. With a team of startup specialists based in Chile and around the world, AWS supports startups with
programs, training, and credits to start their ventures.

AZ

albagli zaliasnik (az) es una firma “full service” con mas de 30 afios de experiencia en la industria
legal. Cuenta con mas de 50 profesionales con experiencia en mas de 35 areas de practica, entre las
cuales destaca temas de capital de riesgo y emprendimiento. Poseen vasta experiencia en rondas de
inversion temprana, creando estrategias y vehiculos para la inversion y crecimiento, procesos de due
diligence, negociacion en materias de inversion, gobierno corporativo, planificacion tributaria y vias
de financiamiento, como deudas simples, notas convertibles, créditos Corfo, entre otros. Asimismo,
brindan consejo y apoyo legal a sus clientes en los procesos de cierre, desinversion o exit, como etapa
final del proceso. Ademas ofrece asesoria integral en una amplia gama de materias, tales como proce-
sos de fusiones y adquisiciones, garantias, entre otros asuntos.

Albagli Zaliasnik (AZ) is a full-service firm with over 30 years of experience in the legal industry. With more
than 50 professionals and expertise in over 35 practice areas, including venture capital and entrepreneu-
rship, they have extensive experience in early-stage investment rounds, creating strategies and vehicles
for investment and growth, due diligence processes, investment negotiation, corporate governance, tax
planning, and financing alternatives such as simple debts, convertible notes, Corfo credits, among others.
Additionally, they provide legal advice and support to their clients in closing, divestment, or exit proces-
ses. They also offer comprehensive advice on a wide range of matters, such as merger and acquisition
processes, and guarantees, among other issues.



Carey

Carey es el estudio de abogados mas grande de Chile, y tiene vasta experiencia en Venture Capital,
asesorando a clientes nacionales e internacionales desde sus etapas iniciales hasta su proceso de
internacionalizacion. Trabaja en todo tipo de financiamiento de capital de riesgo, con el objetivo de
convertirse en un asesor estratégico para emprendedores y compaiias innovadoras, apoyandolas en
cada etapa de su crecimiento, incluyendo capital semilla, rondas de etapa tempranay de crecimiento,
financiamiento via deuda, rondas de inversionistas angeles, due diligence, materias de gobierno cor-
porativo y planificacion tributaria. También apoya a fondos de inversion en su proceso de formaciony
en la blsqueda de las estructuras mas eficientes para satisfacer las necesidades de los inversionistas
y las organizaciones que les proporcionan recursos financieros.

Carey is Chile’s largest law firm, with extensive experience in Venture Capital, advising national and inter-
national clients from their early stages to their internationalization process. It works on all types of ven-
ture capital financing, aiming to become a strategic advisor to entrepreneurs and innovative companies,
supporting them at every stage of their growth, including seed capital, early and growth-stage rounds,
debt financing, angel investor rounds, due diligence, corporate governance, and tax planning. Carey also
supports investment funds in their creation process and in finding the most efficient structures to meet
the needs of investors and organizations that provide financial resources.

Landmark

Landmark Alantra Group es el banco de inversion parte del grupo Alantra, y ha asesorado exitosamen-
te a founders y fondos de venture capital en procesos de blsqueda de socios estratégicos. Landmark
provee servicios de asesoria financiera a companias locales e internacionales y a accionistas en toda
América Latina, especializandose en transacciones de “mid-market”. Ofrece servicios de asesoria en
fusiones y adquisiciones de empresas, asociaciones, reestructuraciones de deuda y obtencion de fi-
nanciamiento. Se destaca por su trayectoria en procesos de venta de empresas en las verticales de
software, ecommerce, transformacion digital, media y fintech, las que ha ejecutado junto a la oficina
de tech de Alantra en San Francisco, California.

Landmark Alantra Group is the investment bank part of the Alantra group and has successfully advised
founders and venture capital funds in the process of seeking strategic partners. Landmark provides finan-
cial advisory services to local and international companies and shareholders throughout Latin America,
specializing in “mid-market” transactions, and offers advisory services in mergers and acquisitions, part-
nerships, debt restructuring, and financing. Alantra is well-known for its track record in selling companies
in the software, e-commerce, digital transformation, media, and fintech verticals, which has been execu-
ted alongside Alantra’s tech office in San Francisco, California.
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ABVCAP

abvcap.com.br

ABVCAP es una organizacion sin fines de lucro que representa a la in-
dustria de capital privado y capital de riesgo, y que tiene como obje-
tivo facilitar la relacion entre los miembros globales y locales de la
comunidad de inversion a largo plazo, proporcionando un entorno
que favorece el debate y fomenta el fortalecimiento de las relaciones.
Promueve programas de capacitacion; desarrolla estudios e investi-
gaciones sobre la industria; difunde datos confiables de la industria;
y fomenta buenas practicas entre sus miembros y las empresas que
invierten en la industria. También busca fomentar el intercambio de
mejores practicas, asi como un entorno saludable para la expansion
de la cultura de inversion a largo plazo.

ABVCAP is a non-profit organization that represents the private equity and
venture capital industry, with the objective to facilitate the relationship
between the global and local members of the investment community in
the long term, providing an environment that favors debate and encou-
rages the strengthening of relationships. Promotes training programs,
develops studies and research on the industry, disseminates reliable in-
dustry data, and promotes good practices among its members and com-
panies that invest in the industry. It also seeks to foster best practices as
well as a healthy environment for the expansion of the investment cultu-
re in the long term.

Afio de creacion / Year of creation: 2000
NUmero de miembros VC / Number of VC members: 40

Contacto / Contact:
Cristiane Nascimento - cnascimento@abvcap.com.br

AMEXCAP

amexcap.com

La Asociacion Mexicana de Capital Privado (AMEXCAP) es una organiza-
cion sin fines de lucro, cuya mision es fomentar el desarrollo de la indus-
tria de capital privado y capital emprendedor. Su objetivo es desarrollar
y fortalecer de la relacion con inversionistas institucionales; generar un
mayor nimero y frecuencia de las transacciones; mantener las relacio-
nes con autoridades y reguladoras para mejorar la competitividad de la
industria; y promocionary difundir la industria a nivel nacional e interna-
cional.

The Mexican Association of Private Capital (AMEXCAP) is a non-profit or-
ganization with the mission to promote the development of private ca-
pital and entrepreneurial capital industry. Its objective is to develop and
strengthen the relationship with institutional investors, generate a grea-
ter number and frequency of transactions, maintain relations with au-
thorities and regulators to improve the competitiveness of the industry,
and promote and disseminate the industry at a national and internatio-
nal level.

Afio de creacion / Year of creation: 2003
Namero de miembros VC / Number of VC members: 26

Contacto / Contact:
info@amexcap.com

ARCAP

_

arcap.org

La Asociacion Argentina de Capital Privado, Emprendedor y Semilla
ARCAP) es una asociacion sin fines de lucro que tiene el objetivo con-
tribuir al crecimiento de la actividad econdmica de Argentina a través
del desarrollo de la industria de capital privado local y de su insercién
en mercados internacionales; impulsar las inversiones en distintos
sectores; generar y divulgar herramientas de informacion sobre las
novedades y actividades de la industria; promover la generacion de
estadisticas y estudios sobre la contribucion de estas inversiones a la
economia; y fomentar la adopcidon de mejores practicas con estanda-
res éticos y profesionales que faciliten la participacion de inversionis-
tas institucionales extranjeros en la Argentina.

The Argentine Association of Private, Entrepreneurial and Seed Capital
(ARCAP) is a non-profit association with the objective to contribute to
the growth of economic activity in Argentina through the development
of the local private capital industry and its insertion in international mar-
kets, promote investments in different sectors, generate and dissemina-
te information tools regarding industry news and activities, promote the
generation of statistics and studies on the contribution of these invest-
ments to the economy, and promote the adoption of best practices with
ethical and professional standards that facilitate participation of foreign
institutional investors in Argentina.

—

Afo de creacion: 2009, relanzada en 2016
Year of creation: 2019, relaunched in 2016

Numero de miembros VC / Number of VC members: 54

Contacto / Contact:
Fernando Paez - fpaezsolchaga@arcap.org

7
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BOCAP bocap.org

Bocap nace para exponer a sus miembros a las oportunidades de co-
nexion, espacios de educacion, relevamientos de data y exposicion
a las mejores practicas en cuanto a capital emprendedor se refiere.
Tiene como objetivo educar sobre la actividad de inversion de capital
emprendedor y semilla; exponer a la comunidad emprendedora a las
mejores practicas en la inversion de capital emprendedor; levantar in-
formacién sobre capital emprendedor en Bolivia; ser la organizacion
conectora con otras organizaciones de América Latina dedicadas al
capital semilla y emprendedor.

Bocap was born to expose its members to connection opportunities,
educational spaces, data surveys and best practices in terms of entrepre-
neurial capital. Its objective is to educate about the investment activity of
entrepreneurial and seed capital, expose the entrepreneurial communi-
ty to best practices in venture capital investment, collect information on
entrepreneurial capital in Bolivia, act as a connecting bridge with other
organizationsin Latin America dedicated to seed and entrepreneurial ca-
pital.

Afo de creacion / Year of creation: 2022
Numero de miembros VC / Number of VC members: 3

Contacto / Contact:
info@bocap.com

CAPCA

capca.info

La Asociacion de Venture Capital de Centroaméricay El Caribe (CAPCA)
es una organizacion sin fines de lucro que agremia a los agentes del
ecosistema de capital emprendedor. Busca generar conexiones entre
inversionistas, emprendedores y distintos actores del ecosistema de
inversion por medio de actividades, eventos y reportes. Sus objetivo
son: aumentar la inversion de capital emprendedor; promover espa-
cios de colaboracion e intercambio de buenas practicas en el ecosis-
tema de inversion; generar informacion y reportes de inversiones; y
colaborador con el sector publico para generar cambios que impacten
positivamente procesos de inversion local.

The Central American and Caribbean Venture Capital Association (CAP-
CA) is a non-profit organization that brings together stakeholders in the
venture capital ecosystem. This association seeks to generate connec-
tions between investors, entrepreneurs, and various actors in the invest-
ment ecosystem through activities, events, and reports. CAPCAS objec-
tives are: to increase venture capital investment; promote spaces for
collaboration and exchange of best practices in the investment ecosys-
tem; generate investment information and reports; and collaborate with
the public sector to generate changes that positively impact local invest-
ment processes.

Afo de creacion / Year of creation: 2023
Ndmero de miembros VC / Number of VC members: 23

Contacto / Contact:
lcalderon@capcainvest.com

\

Z

COLCAPITAL

colcapital.org

La Asociacion Colombiana de Capital Privado busca lograr el desa-
rrollo de la industria de capital privado en Colombia. De igual forma,
tiene como objetivo representar el ecosistema de capital emprende-
dor en el pais a través del involucramiento de nuevos actores y de la
estructuracion de proyectos e iniciativas que le permitan ser un punto
de cohesion, buscar incrementar el flujo de capital en el ecosistema a
través de la promocion de la comunidad inversionista local y global.
The Colombian Private Equity Association seeks to achieve the develo-
pment of the private equity industry in Colombia. Similarly, its objecti-
ve is to represent the entrepreneurial capital ecosystem in the country
through the involvement of new actors and the structuring of projects
and initiatives that allow it to be a point of cohesion, seeking to increase
the flow of capital in the ecosystem through the promotion of the invest-
ment community local and global.

Afo de creacion / Year of creation: 2012
Numero de miembros VC / Number of VC members: 34

Contacto / Contact:
info@colcapital.org
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ECUACAP

La Asociacion Ecuatoriana de Capital Privado (ECUACAP) es una orga-
nizacion sin fines de lucro con el objetivo de fortalecer la industria de
venture capital y private equity en Ecuador. Busca promover la cola-
boracion entre los fondos de capital privado; generar informes sobre
el mercado de capital privado en el pais; educar acerca de la industria
para fomentar un ecosistema fuerte; y promover oportunidades de in-
version en Ecuador a nivel internacional.

The Ecuadorian Association of Private Capital (ECUACAP) is a non -pro-
fit organization with the objective of strengthening the venture capital
and private equity industry in Ecuador. It seeks to promote collabora-
tion between private capital funds, generate reports on the private capi-
tal market in the country, educate about the industry to foster a strong
ecosystem, and promote investment opportunities in Ecuador at an in-
ternational level.

Afo de creacion / Year of creation: 2021
Numero de miembros VC / Number of VC members: 5

Contacto / Contact:
Carlos Cordoba - carlos@ecuacap.org

PARCAPY parcapy.org
La Asociacion Paraguaya de Venture Capital (PARCAPY), es una orga-
nizacion sin fines de lucro con la mision de promover y desarrollar la
industria del capital de riesgo en Paraguay como motor dinamizador
de la economia. Ademas de capacitar a los actores sobre el mundo
deinversion; aumentar las de Inversiones locales e internacionales en
emprendimientos paraguayos; y fomentar aumento de fondos y vehi-
culos de inversion locales.

Association (PARCAPY) is a non-profit organization with the mission of
promoting and developing the venture capital industry in Paraguay as a
dynamic engine of the economy. In addition, provides training the actors
on the world of investment, increase local and international investment
in Paraguayan ventures, and promotes an increase in funds and local in-
vestment vehicles.

Afio de creacion / Year of creation: 2021
Namero de miembros VC / Number of VC members: 5

Contacto / Contact:
info@parcapy.org

\
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PECAP pecap.pe

Tiene como objetivo generar informacion, visibilizar el desarrollo, y
promover iniciativas de dialogo politico en temas relativos al capital
emprendedor, ademas de incentivar y asegurar buenas practicasy al-
tos estandares éticos en el mercado, e incrementar la diversidad e in-
clusion en el ecosistema de emprendimiento.

Its objective is to generate information, make development visible, and
promote political dialogue initiatives on issues related to entrepreneu-
rial capital, in addition to encouraging and ensuring good practices and
high ethical standards in the market, as well as increasing diversity and
inclusion in the entrepreneurial ecosystem.

Ano de creacion / Year of creation: 2017
Ndmero de miembros VC / Number of VC members: 16

Contacto / Contact
Jenny Ruiz - jruiz@pecap.pe - comunicaciones@pecap.pe
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URUCAP

VENECAPITAL venecapital.org

La Asociacion Venezolana de Capital Privado Venecapital, A.C. tiene
como objetivo promocionar a Venezuela como pais destino de inver-
siones de capital privado; representar los intereses del sector; fomen-
tar la regulacion moderna y competitiva; organizar el intercambio de
ideas e informacion entre sus miembros; fomentar la participacion de
la comunidad de inversionistas local e internacional; difundir y pro-
mocionar el sector; generar informacion estadistica y desarrollar es-
tudios relevantes; apoyar el desarrollo profesional y educativo; y ge-
nerar mayor nimero y frecuencia de operaciones de capital privado.
The Venezuelan Association of Private Capital Venecapital, AC promotes
Venezuela as a destination country for private capital investments, re-
presents the sector, promotes modern and competitive regulation, orga-
nizes ideas and information exchange among its members, encourages
the participation of the local and international investment community,
disseminates and promotes the sector, generates statistical information
and develops relevant studies, supports professional and educational
development, and generates a greater number and frequency of private
capital operations.

Afio de creacidn / Year of creation: 2021
Numero de miembros VC / Number of VC members: 7

Contacto / Contact:
Maria Fernanda Pacheco - gerencia@venecapital.org

142






